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POVZETEK

Znan pregovor pravi: Denar je sveta vladar! Posebej pomemben postane, kadar ga
primanjkuje na vseh koncih in krajih in tedaj dobimo obcutek, da je naSe Zivljenje odvisno
samo od denarja in zivljenje, kot smo si ga zeleli, se zdi nedosegljivo. V na$i druzbi
pripomore k takemu stanju pojavljanje vedno vecjih razponov in razlik med premoznimi in
revnimi, srednji sloj pa je vedno manjsi. V kapitalizmu je tako, da kapitalist najprej poskrbi
zase. To vse so razlogi, da tezimo k finan¢ni stabilnosti, k ¢emur pripomorejo ves¢ine vodenja
osebnih financ naega premozenja. Ce sami ne posedujemo ali ne upamo znanja na podroju
upravljanja s premozenjem unovciti, je smiselno upravljanje naloziti strokovnjakom, saj je

nas cilj povecati oziroma pomnoziti nase premozenje.

Nestrokovno upravljanje lastnega premozenja nas lahko privede na rob eksistence.

Diplomsko delo je napisano z namenom predstaviti znanje in razpolozljiva orodja za
nacrtovano in ciljno usmerjeno vodenje lastnih financ, katero naj bi nam prineslo ve¢ nadzora
nad nasim zivljenjem, ve¢ samozavesti, ve¢ uresni¢enih ciljev in Zelja ter s tem sreco v
zivljenju. Predvsem pa zelimo vzpodbuditi razmisljanje o v bodoce bolj naértovanem in ciljno

grajenem premozenju.

Nacrtovati lastno prihodnost in iz svojega Zivljenja narediti fantasticno pravljico je zagotovo

cilj vsakega posameznika.

»Najbolj zadovoljen je moz,
ki denar porablja in varcuje,
saj je potem uZitek dvojen.«

Samuel Johnson

KLJUCNE BESEDE
Osebne finance, osebno premozenje, finan¢no nacrtovanje, obvladovanje dolgov, posojila,

varéevanja, investiranja.



ABSTRACT

A well-known proverb says: Money rules the world. In particular, it is important when we run
out of it. As this happens, we get the feeling that our life depends only on money and life, as
we wanted it to be, seems unreachable. Our society contributes to this situation. There are
increasing differences between the wealthy and the poor and the middle class is becoming
increasingly smaller. In capitalism, the capitalist will always take care of himself first. Due to
all the above-mentioned we strive for financial stability, which can be reached through
personal finance management skills. If we do not have this knowledge or do not have the
courage to use such skills in the field of asset management, it would be sensible to find

professionals who could do that for us, as our goal is to increase or multiply our assets.

Unprofessional management of our own assets can bring us to the verge of poverty.

The following Diploma assignment has been written with the aim of presenting the
knowledge and tools available for a planned and goal-oriented personal finance management,
which brings more control over our own lives, increases our confidence, helps to realize more
goals and wishes, and thus brings happiness into our lives. But most of all, we wish to

encourage consideration on more planned and goal-oriented future assets.

To plan one's own future and turn one's life into a fantastic fairy tale is definitely a goal of

every individual.

Keywords: personal finance, personal assets, financial planning, control of debts, loans,

saving, investments.
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1 UVOD

1.1 Opredelitev obravnavane zadeve

Finance imajo pomembno vlogo v Zivljenju vsakega posameznika. Skrb za osebne finance
pomembno vpliva na zivljenjski standard. Osebne finance nam nudijo zagotovitev osebne
socialne varnosti. S pravilnim razpolaganjem financ lahko dosezemo tudi optimalno finan¢no
svobodo. Voditi osebno premozenje je na prvi pogled enostavno in vsakdanje, vendar je za

ucinkovito in racionalno vodenje financ potrebno nekaj ekonomskega znanja.

1.2 Namen, cilj in osnovne trditve diplomskega dela

Z diplomskim delom Zelimo prikazati ¢imbolj u¢inkovito upravljanje osebnega premozenja.
Ponazoriti zelimo, kako je mogoce z nekaj ukrepi izboljSati finan¢ni polozaj posameznika.
Zdruziti Zzelimo vrsto napotkov za boljSe vodenje financ in navesti nekaj pasti pri nalaganju
kapitala. S pomocjo ankete zelimo oceniti ravnanje anketirancev s financami. Izmed mnogo
Solskih primerov zelimo prikazati, po naSem mnenju, idealni potek Sirjenja kapitala; predvsem
z nalaganjem in u€inkovitim var¢evanjem. V delu Zelimo predstaviti mozen finan¢ni nacrt
posameznika in prikazati moznosti dostojnega zivljenja v starosti glede na sedanje razmere ter
ugotoviti, kako kriza vpliva na osebne finance. Ker je racunovodsko znanje, ki ga
uporabljamo v podjetjih, uporabno pri vodenju osebnih financ, bomo uporabili teoreticne in
prakti¢ne resitve, ki jih sicer uporabljajo majhna podjetja na podroc¢ju spremljanja finan¢nih

tokov in zadolZevanja.

1.3 Predpostavke in omejitve

V diplomsko delo bomo vkljucili anketo, ki bo pomagala razkriti varéevalne navade

anketirancev, povpre¢no visSino dohodkov, koliko so anketiranci seznanjeni s trenutno



situacijo pokojnin in kaksne bodo moznosti pokojnin v prihodnosti ter kaj menijo, kako bo v

bodoce vplivala finan¢na kriza na posameznika in njegove osebne finance.

Omejitev predstavlja cas izvedbe ankete. Ta je odraz razmer v trenutku njene izvedbe.
Gospodarske in socialne razmere se neprestano spreminjajo in vplivajo na posameznikove
odlocitve v zvezi z njegovim osebnim premozenjem. Predpostavljamo, da bi bili rezultati

ankete, ¢e bi jo izvajali sedaj, drugacni od obravnavanih v tem diplomskem delu.

1.4 Predvidene metode raziskovanja

Pri pisanju diplomskega dela bomo uporabili literaturo domacih in tujih avtorjev, spletne

strani ter aktualne Casopisne ¢lanke.

V drugem delu, aplikativnem delu, bomo povzeli rezultate ankete v tabelah in grafikonih ter
jih komentirali. Glede na navedeno bomo uporabili metodo namiznega raziskovanja,

deskriptivno metodo, metodo anketiranja ter analiziranja in sintetiziranja.



2 OSEBNO PREMOZENJE (fizi¢ne osebe)

Osebno premoZenje je za vsakega posameznika izredno pomembna tema, ki zahteva sprva
veliko ¢asa in znanja za obvladanje, kasneje, ko smo vesci zlatih pravil varevanja in troSenja

denarja, pa nam lahko postane vodenje osebnih financ veselje in izziv.

2.1 Opredelitev osebnih financ

Osebne finance so pomembno podrocje, katero ne sme biti prepusceno naklju¢ju. Osebne
finance so premozZenje posameznika, ki so povezane s cilji in potrebami po boljsSem zivljenju,
varujejo financno neodvisnost posameznika, uresniujejo Zeljo po viSjem Zzivljenjskem
standardu in nudijo osebni uspeh. Osebne finance prikazujejo odnos posameznika do
premozenja, saj nam konéni rezultat — premozenje — pokaze, kaj je oseba zmozna narediti z

denarjem, ki ga ima na razpolago.

»Osebne finance so zacetek in vzrok za nastanek vseh drugih finan¢nih podrocij. Brez
varéevanja in potrebe po dobrem upravljanju osebnega premozenja ne bi bilo razvoja
banc¢nistva, razmah kapitalizma in kapitalski trgi pa bi izgubili pomen. Prav tako ne bi bilo

poslovnih financ.« (Rizman Zajec, 2006,12)

»Osebne finance pomenijo usmeritev k bolj smotrnemu upravljanju prihodkov in zaradi
potreb njihovega upravljanja so se posledi¢no razvili finan¢no posrednistvo in financni trgi. V
osebne finance sodijo odlocitve in razmisleki, ki so Zivljenjsko pomembni. Vprasanj in
podrocij osebnih financ je domala neskon¢no. Kot je neskon¢no razli¢nih osebnosti,

zivljenjskih slogov in pogledov na zivljenje.« (Groznik, 2001, 9-10)

2.2 Osebno premoZenje in socialna varnost

Kdo je premozZen? Premozen je tisti, ki ima veliko dobrin v svoji lasti. Seveda pri tem igra

tudi veliko vlogo socialna varnost, kar je prav tako premoZenje. Socialno varnost
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posameznika oblikujejo razpolozljiva finan¢na sredstva. Socialna varnost pomeni, da je
posamezniku oziroma druzini zagotovljeno zadovoljevanje druzbeno priznanih Zivljenjskih
potreb. PremoZenje je denar na ban¢nih racunih in v denarnici, delnice, obveznice, nalozbe v

sklade, pokojninske racune ter nepremicnine in premicnine.

»Locimo razli¢ne kategorije in delitve premozenja. Ena najpomembnejsih delitev je glede na
likvidnost oziroma unov¢ljivost. V prvo skupino spada najbolj likvidno premozenje, ki ga
lahko unov¢imo najkasneje v petih delovnih dneh. Sem uvrS€amo gotovino, sredstva na
tekocih in var¢evalnih racunih, nalozbe v vzajemne sklade denarnega trga in Se kaj, kar ni

tako pogosto.

V naslednjo kategorijo uvr§¢amo premoZenja, nalozbe oziroma investicije, kamor spadajo
delnice, obveznice, vzajemni skladi in zavarovalne police, ¢e vkljucujejo varcevalne
elemente. Namen teh investicij je ustvariti dolgorocno zadostno premozenje, s pomocjo
katerega dosezemo naSe cilje, npr. kupimo hiSo, avto, var€ujemo za Solanje naSih otrok,

pokojnino ...

Naslednja kategorija premoZzenja je naS pokojninski nacrt, ki vkljucuje nase lastne investicije
in investicije nasega delodajalca s ciljem oblikovanja sredstev, namenjenih za Case, ko ne

bomo ve¢ ustvarjali tekoc¢ih dohodkov.

Zadnja kategorija predstavlja otipljivo premozenje oziroma t.i. lastnino. Mednjo uvr§¢amo vse

nepremicnine in premicnine.« (Lubej, Stanonik, 2009, 17)

2.3 Inflacija in recesija (vpliv na osebne finance)

Inflacija
»Inflacija (lat. inflatio — narascanje) je razvrednotenje denarja zaradi njegovega pretiranega

izdajanja brez pravega kritja.« (Créinovié-Krofi¢, Logar, 2008,139)
Inflacija nastopi, kadar se na splosno dvignejo cene izdelkov in storitev. Inflacija je stopnja,

po kateri se cene izdelkov in storitev povecujejo, posledicno pa kupna moc¢ denarja upada. To

pomeni, da z istim denarnim zneskom ne moremo ve¢ kupiti iste koli¢ine blaga, kot smo to
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poceli pred npr. enim mesecem ali letom. Npr., ¢e je stopnja inflacije na letni ravni 3,7 %,
potem bo izdelek, ki je pred letom stal 10 EUR, danes stal 10,37 EUR (cena + 3,7 %

inflacija); tako je ob inflaciji vrednost vsakega evra v nasi denarnici manjsa.

»Inflacija se ponavadi meri z indeksom cen Zivljenjskih potrebs¢in (angl. CPI — consumer
price index) ter z nekaterimi drugimi indeksi. KoSarica, ki predstavlja indeks, vsebuje izdelke,
kot so hrana, obleka, gorivo, ra¢unalniki itn. ViSina inflacije se dolo¢i glede na spremembo
vrednosti kosarice v dolo¢enem obdobju. Vlogo nadzornika in kontrolorja inflacije v drzavi
ima ponavadi centralna banka, ki s svojo monetarno in fiskalno politiko poskusa ohraniti
inflacijo v viSini 2-3 %. Zaradi svoje povezanosti z nezaposlenostjo je zmerna stopnja
inflacije pravzaprav zazelena. V kolikor je inflacija negativna, nastopi deflacija.«

(http://www.financnislovar.com/definicije/inflacija.html, 16. 1. 2010)

Inflacija ima na osebne finance velik vpliv, saj otezuje nacrte za prihodnost in napada kupno
moc¢ naSega dohodka in prihrankov.« (Vodopivec, Bukvi¢, Cvikl, Letonja, Roblek, Sagadin,
Vadnjal, 2005, 24)

Recesija

»Recesija je zmanjSevanje gospodarske aktivnosti znotraj ekonomije, ki ponavadi traja nekaj
mesecev. Indikator oz. pokazatelj recesije je negativna gospodarska rast, ki je merjena z
zmanjSevanjem celotnega bruto domacega proizvoda v drzavi (BDP) dve Cetrtletji zapored.
Torej, e je rast BDP-ja v Cetrtletju v primerjavi s prejSnjim obdobjem negativna dvakrat
zapored, potem je ekonomija v recesiji. U€inki recesije se lahko opazijo v proizvodnji, stopnji
nezaposlenosti, viSini realnih prihodkov ter zmanjsani trgovski aktivnosti (prodaja na veliko

in drobno).

Ceprav neprijetna, je recesija ponavadi del normalnega ekonomskega cikla. Zgodi se, da jo
povzrocijo tudi enkratni dogodki. Recesije so v povprecju trajale od 6 do 18 mesecev. V tem
obdobju centralne banke obicajno znizajo izhodi$¢ne obrestne mere z namenom spodbujanja
gospodarstva. S tem se posojanje denarja poceni. Podjetja in posamezniki tako lazje
financirajo svoje projekte ali nakupe, tako se gospodarska aktivnost znova povecuje.«

(http://www.financnislovar.com/definicije/recesija.html, 17. 1. 2010)
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Ko gospodarstva okrevajo po recesiji, obi¢ajno rastejo hitreje od dolgoletnega trenda, kar
pomeni, da tudi cene rastejo bolj od dolgoletnih trendov. Ker ni znakov, da cene rastejo,
pomeni, da tudi ni resnih znakov za okrevanje gospodarstva.

(http://razgledi.net/2010/01/23/strasenje-z-inflacijo-lahko-mocno-upocasni-okrevanje-

gospodarstva/, 23. 1. 2010)

INFLACIJA RECESIJA
VeIike.kol.ivéir_\e Zmanjsanje kroZenja
denarja vigajo denarja.

inflacijo.

. Manjsa kupna moc¢.
Manjsa gospodarska

aktivnost.

-~

Slika 1: Inflacija in recesija

Dvig cen izdelkov.

Vir: Lasten

Ceprav nekateri ekonomisti govorijo, da bodo po koncu recesije podjetja vesela, da bodo
lahko prodajala in ne bodo takoj razmisljala o dvigu cen, se pa vendar iz pohlepnosti nase
druzbe vidi, da je Se vedno in bo ostalo vse naravnano na profit in temu primerno se bo
obnasalo gospodarstvo — dvigovanje cen je in bo nasa stalnica. Zaposlovanje bo stagniralo, saj
podjetja ne bodo tvegala in tako bo za posameznika zelo tezko »preziveti« v nasi druzbi, Ce le

nima dodelanega nacrta vodenja svojih financ.
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3 POSTOPEK VODENJA OSEBNIH FINANC

Prvi korak na poti k u¢inkovitemu vodenju osebnih financ je pregled nad nasim premozenjem,

nad obveznostmi, ki jih imamo, in nacrti, ki smo si jih zadali.

3.1 Financéno nacrtovanje

V nasi naravi je, da veliko raje nacrtujemo prijetne plati v zivljenju, kot so pocitnice in izleti,
kot pa nase finance in s tem povezano prihodnost. NaSo pokojnino in ostale investicije
odrivamo iz zavesti, vendar se prej ali slej pojavijo Zivljenjske situacije, ko potrebujemo
denar. Ravno to je vzrok, da moramo v aktivni Zivljenjski dobi spoznati pomembnost
varéevanja. Da bomo lahko nekaj privarcevali in $e naprej udobno ziveli, moramo imeti
izdelan dober nacrt, ki nam bo pomagal pri racionaliziranju odhodkov oziroma stroskov. S

pomocjo nacrta bo torej zastavljene cilje veliko lazje doseci.

3.1.1 Opredelitev ciljev

Posameznik, ki varcuje, varCuje z namenom dose¢i doloceno korist od privar€evanega v
prihodnosti. Zelje so tako razli¢ne, kot smo si razli¢ni ljudje, zato je opredelitev materialnih
dobrin in potreb, ki jih posameznik zeli imeti, nujna za dosego ciljev. Ugotoviti moramo,
koliko denarja potrebujemo za uresni¢itev zastavljenih ciljev in postaviti si moramo ¢asovno
obdobje, v katerem zelimo ta cilj doseci. Seveda je pri tem potrebno posebej poudariti, da
morajo biti cilji, ki smo si jih zadali, realni, dosegljivi in v sorazmerju z nasimi finan¢nimi

zmoznostmi.

»Glede na ¢asovno obdobje, v katerem Zelimo neki finan¢ni cilj doseci, lo¢imo:

o

kratkorocne cilje,
© srednjerocne cilje in

o

dolgorocne cilje.
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Kratkoro¢ne cilje, kot so nakup televizorja ali pocitnice, lahko doseZzemo v obdobju enega
leta. Srednjero¢ni cilji so tisti, ki jih lahko doseZemo v obdobju petih let (npr. nakup
avtomobila, varnostna rezerva ali var¢evanje za zacetni polog nase nove hiSe). Dolgorocni
cilji pa so dosegljivi v obdobju, daljSem od petih let (varCevanje za pokojnino).« (Lubej,

Stanonik, 2009, 24)

CILJI KDAJ (let) | KOLIKO (©)| ,p CE‘;&%‘%
Kratkoro¢ni cilji

dopust 1 1.200,00 100,00
Srednjerocni cilji

varnostna rezerva 2 2.500,00 100,37
avto 3 10.000,00 260,03
Dolgoroc¢ni cilji

stanovanje 90.000,00 700,00
Solanje 18 38.007,48 150,00
dodatna pokojnina 180.000,00 150,00
SKUPAJ mesecno 1.460,40

Tabela 1: Opredelitev ciljev
Vir: Lasten prikaz
Kratkoro¢ne cilje wuresnicujemo s kratkoro€nimi nalozbami, dolgorocne cilje pa z

dolgoro¢nimi nalozbami.

Dopust: Ce eno leto vlagamo v banko po 3,05 % NOM (fiksni obrestni meri)! 100 EUR na
mesec, bomo do konca leta vlozili 1.200 EUR in prejeli pripadajoce obresti v visini 19,96

EUR.

Varnostna rezerva: 2.500 EUR varnostne rezerve doseZzemo, ¢e dve leti var€ujemo pri 3,55 %

donosu 100,37 EUR na mesec. Pri tem dobimo 91,22 EUR obresti.

Avto: Ce Zelimo v roku treh let kupiti avto v vrednosti 10.000 EUR, moramo pri 4,25 %
donosu nasih nalozb varcevati 260,03 EUR mese¢no in prejmemo ob dokoncanju varevanja

pripadajoce obresti v visini 638,81 EUR.

" IzraGuni v tej tocki temeljijo na podatkih na spletni strani Abanke d. d. in Nove KBM d. d.
http://www.abanka.si/sys/cmspage.aspx?Mapald=434, 2. 3. 2010,
http://www.nkbm.si/productgroup.aspx?nodeid=64, 6. 3. 2010
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Stanovanje: Za nakup stanovanja v Mariboru bi morali za 60 m? odsteti okrog 90.000 EUR, v
Ljubljani bi tak$no stanovanje stalo 160.000 EUR. Varcevati bi morali 60 mesecev po 700
EUR na mesec in bi dobili izplacano s pripadajocimi obrestmi (4,25 %) 46.866,89 EUR. Ta
znesek lahko damo na vezano vlogo, katera bi nam prinesla v dodatnih dveh letih vezave pri
3,95 % donosu 3.706,73 EUR obresti, kar skupaj znese 50.573,62 EUR. Nato lahko ponovno
nalagamo denar na varcevalne racune, dokler ne doseZzemo kupnine za Zeleno nepremicnino.
Ce je le-ta v Ljubljani, bomo morali povedati mese¢ni znesek varéevanja oziroma podaljsati
dobo varéevanja. Ce bi Zeleli celoten znesek za nakup nepremiénine v Ljubljani privaréevati,
bi morali za dobo varcevanja petih let pri 4,25 % obrestni meri mesecno varcevati 2.389,75
EUR. Lahko se odlo¢imo za nalaganje denarja v bolj tvegane oblike’ in si s tem prisluzimo
vi§je obresti, posledicno pa potrebujemo manj Casa za varcevanja, ¢e nalagamo enako vsoto

denarja.

Solanje otrok: Ce Zelimo za naSega otroka privaréevati denar za $tudij v roku 18 let in smo
zmozni var¢evati 150 EUR na mesec, bomo v tem roku privaréevali 38.007,48 EUR, pri 2,26
% obrestovanju (pri NKBM). Ta denar bo banka v obliki mese¢nih nakazil posredovala
otroku v znesku 527,88 EUR, ker smo sklenili tak§no obliko varCevanja. Pri tem smo
predpostavili, da bo otrok glede na bolonjski Studijski program Studijske obveznosti koncal v
Sestih letih. V kolikor se odlo¢imo za takSno obliko varCevanja, pri kateri je obrestna mera
nizka in v tako dolgi dobi var¢evanja ne pridobimo veliko denarja, je nas§ otrok primoran
Studirati v domacem kraju. Zato se je bolje odlocati za bolj rizi¢ne oblike var¢evanja oziroma

investiranja.

Renta: Za dodatno pokojnino bi na primer pri NKBM mese¢no vplacevali 150 EUR, po 30
letih bi nalozili 54.000 EUR in dobili s pripadajo¢imi obrestmi (v mesecnih izplacilih)
79.273,06 EUR; pri ¢emer bi morali od prejetih obresti placati Se dohodnino. Obresti veljajo
kot dohodek iz kapitala in so obdavcene po 20 % stopnji, ¢e presegajo znesek 1.000 EUR (po
133. ¢lenu ZDoh-2 v letu 2009). V nasem primeru bi ob izplacilu privaréevanega denarja v
letu 2009 to pomenilo placilo 5.054,61 EUR dohodnine, medtem ko bi pri Moji nalozbi
prostovoljno v drugi pokojninski steber nalagali 30 let po 150 EUR mesec¢no in bi imeli
privar¢evano viSino sklada ob upokojitvi 119.357,08 EUR. Pri tem ne smemo zanemariti

dejstva, da lahko znesek naSih mesecnih vplacil uveljavljamo kot davéno olajSavo; vendar je

? Nalozbe bomo spoznali v naslednjem poglaviju.
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dolocena zgornja meja placil, ki znasa 5,844 % posameznikove bruto place, ampak ne vec kot
2.646,21 EUR letno. Pri tem varevanju prejmemo t.i. dobigek iz kapitala®, kateri je obdavéen
s stopnjo davka v visini 20 % in se vsakih pet let zniZuje za pet odstotnih tock. Upravljavec
vzajemnega pokojninskega sklada (v naSem primeru Moja nalozba d.d.) je upravi¢en do
povracila vstopnih in izstopnih stroskov, kakor tudi do letne provizije za upravljanje z

vzajemnim pokojninskim skladom.

Glede na zgoraj navedeno in skupni seStevek, ki znasa 1.460,40 EUR mesecno, je verjetno
zelo malo ljudi zmoznih varcevati takSen znesek. V mesecu decembru 2009 je bila namrec
povprecna placa v Sloveniji 957,14 EUR neto, zaradi tega dejstva smo primorani ravnati v
skladu z viSino naSih zasluzkov ter nase Zelje in cilje razvrstiti po pomembnosti. Razumno
moramo presoditi, kateri cilji so prioritetni, pri Cemer je treba upostevati tudi Zivljenjski cikel.
Ce smo v fazi ustvarjanja druZine, vsekakor potrebujemo v prvi vrsti stanovanje in seveda
moramo venomer imeti pred ofmi nasSo prihodnost, ki mogoce zajema Solanje otrok in
vsekakor rento ter varnostno rezervo v primeru nepredvidenih stroskov (razna popravila v

gospodinjstvu). Pri razporejanju prihodkov nam je lahko v veliko pomo¢ finan¢ni nacrt.

3.1.2 Financni nacrt

Finan¢ni nacrt?! Le zakaj bi potrebovali finan¢ni nacrt? Finan¢ni nacrt predvsem potrebujemo
za za$Cito sebe in svoje druzine pred morebitnimi finanénimi tveganji, ki so lahko posledica
poskodbe, tozbe, bolezni in smrti glavnih prinasalcev prihodkov druzini. Finanéni nacrt prav
tako potrebujemo za odpravo osebnih dolgov, ki smo si jih nabrali z nepotrebnimi nakupi,
nepremisljenim ali premisSljenim najemom kreditov, ki so se zaradi razmer na trgu podrazili,
in uporabo kreditnih kartic in Se bi lahko nastevali. Finan¢no nacrtovanje je proces, ki zahteva
sprotno aktualiziranje. Pri tem je bistveno, koliko denarja ne zapravimo. Tako kot ima vsak
dober projekt natancno dodelan naért, potrebuje vsak posameznik dober in natan¢no dodelan

finan¢ni nadrt.

Finan¢ni nacrt najlazje zabelezimo s preglednico. Finan¢ni nacrt naj zajema ¢im daljse
¢asovno obdobje. Prve postavke v preglednici naj bodo namenjene mese¢nim prihodkom, kot

na primer: placa, pokojnina, razni honorarji, dohodki iz kapitala, dohodki iz zavarovanj in Se

3 Zajema dobicke pri nepremiéninah, vrednostnih papirjih in deleZev ter investicijskih kuponov.
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ostali dohodki (npr. potni stroski ...). Ti dohodki niso vedno pod nasim nadzorom, saj se
lahko glede na gospodarsko situacijo, nepredvidene osebne dogodke in zunanje okolis¢ine
spreminjajo. Zato upoStevamo pomembne in v naSih ofeh stabilne prihodke. Ocenimo
prihodke na naSih racunih. Nato se lotimo odhodkov ali stroSkov, nad katerimi imamo
pogosto boljsi pregled — vsaj nad rednimi odhodki, kot so obratovalni stroski. Pri tem igrajo
veliko vlogo tudi najeti dolgoro¢ni krediti, katere je treba nujno upostevati v preglednici, saj
predstavljajo velik delez odhodkov. Med odhodke torej Stejemo: osnovne stroske, kot so
hrana, obleka in obutev, osebna higiena in nega, Cistila, zdravstvene storitve, najemnina,
obratovalni stroski (elektrika, voda, ogrevanje, komunalni stroski, internet, RTV, oprema ...),
razne kredite (potro$niski, stanovanjski, limiti na osebnih raunih), varevanja (namensko,
rentno), zavarovanja (zivljenjska zavarovanja, nezgodna zavarovanja, dopolnilna zdravstvena
zavarovanja, zavarovanje vozil, zavarovanje nepremicnine in druga premoZenjska
zavarovanja), otroci (vrtec, stroski Sole), prevoz (javni prevoz, gorivo, cestnine, parkirnine),
prosti Cas (stroski pocitnic, Casopisi, revije, knjige, kultura in zabava, teCaji, izobrazevanja,
domace zivali) in drugi stroSki. Razlika med prihodki in stroski/odhodki je visek denarja
oziroma primanjkljaj denarja. ViSek denarja lahko dodatno varujemo, na primer za
nepredvidene strodke ali dodatno uvrstimo v kaks$no izmed zgoraj nastetih kategorij. Ce pa
dobimo kot rezultat primanjkljaj denarja, moramo naSo preglednico natan¢no analizirati in
izloCiti nepotrebne stroske oziroma si priskrbeti dodatne mesecne prihodke, ki bodo pokrivali
odhodke. Zlato pravilo, katerega bi se morali drzati: nikoli naj ne bo rezultat financnega

nacrta s predznakom minus!

Preglednico izpolnjujemo glede na denarne tokove (sproti) in zbiramo morebitne odmike —
primerjamo nacrtovane in dejanske prihodke in odhodke ter pravocasno ukrepamo, ¢e so
izven nacrtovanega. Analiziramo in ugotovimo vzroke za nastale razlike ter s tem naredimo
finan¢ni nacrt bolj pregleden in realen. Seveda je pri nacrtovanju prihodkov in odhodkov

nujno potrebno upostevati pravilno ravnotezje.

Primer preglednice se nahaja v Prilogi 1.
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3.1.3 Obvladovanje stroSkov in ucinkovito vodenje osebnih financ

Kadar clovek zivi »normalno« Zivljenje, ga spremljajo stroski. Lahko bi rekli, da so stroski
zivljenjski spremljevalec in ne-obvladovanje stroskov nam lahko dela velike preglavice. Ce
torej vemo, da moramo var€evati in biti pripravljeni na nepredvidene Zivljenjske dogodke,
moramo vedeti, kako bomo obvladovali stroske in zato uéinkovito vodili osebne finance.

Razkorak med vi$ino stroskov in visino prihodkov moramo znati obvladati!

Obvladati stroske pomeni, da je razlika med prihodki in odhodki pozitivna Stevilka — za katero
je zazeleno, da je &im visja. Torej stroske najlazje obvladujemo s pomodjo preglednice’ v
prilogi, saj se pri mese¢nih odhodkih/stroskih lahko hitro opazi, kateri so previsoki in/ali
nepotrebni. StroSke s tem vidimo ¢rno na belem in jih lazje zmanjSamo ali povsem ¢rtamo iz
naSe osebne bilance. StroSke obvladujemo z varCevanjem, katerega nujni sestavni del je
zmanjSevanje izdatkov. Izdatke lahko na zelo preprost nacin zmanjSamo in Se kljub temu
obdrzimo ustrezen nivo zivljenjskega standarda. Nekaj enostavnih primerov zmanjS$anja
izdatkov: kuhajmo doma in ne hodimo v restavracije, var¢ujmo z elektriko in drugimi vrstami

energije, nadalje poiS¢imo substitute dobrin itd.

Ce torej porabljamo pod nivojem svojih zmoznosti, lahko preostanek sredstev privaréujemo,
investiramo ali koncno doseZzemo katerega izmed naSih ciljev. Samokontrola je pri tem

odlocujocega pomena.
»Finan¢no planiranje ne more nadzorovati prihodnosti. Lahko pa nam ponudi moznost, da se

z njo lazje sooamo.« (Kvas, 2005, 13; povz. po Garner, 1995, 2)

3.2 Obvladovanje dolgov

»Nikoli ne reSuj dolgorocnih tezav kratkorocno.« (Daniel S. Pena: Kup¢ije in pridobitve)

Imeti dolgove se nam danes zdi samo po sebi razumljivo, saj nam tudi drzava daje takSen
zgled. Kadar pa moramo priceti odplacevati dolgove in vsak mesec nameniti velik delez

naSega zasluzka odplacevanju teh dolgov, smo v stiski, saj razmiSljamo, ¢emu nam je bilo

* Preglednica v prilogi &t. 1.
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tega treba. VCasih se zadolzimo nepremisljeno in zadovoljimo trenutno potrebo. Ker smo si
uresniCili zeljo, smo v tistem trenutku sre¢ni, vendar pride prav kmalu do streznitve.
Nepotrebne stvari, najete na kredit, nam prinaSajo samo Se dodatne stroske in izgubijo
vrednost. Ce nadaljujemo z nepremisljenimi nakupi, sledimo slabemu vzorcu in se znajdemo
v zacaranem krogu. »Dolg lahko predstavlja najvec¢jo oviro v zivljenju. Lahko nam greni
zivljenje. Ko zacne dolg rasti hitreje, kot smo ga sposobni odplacevati, nas teza dolga lahko
oropa nase samozavesti, prihodnosti, odvzame nam sposobnost varéevanja in investiranja.«

(Lubej, Stanonik, 2009, 92)

»PotrosnisSka posojila so nespametna, uni¢ujoca in nespodbudna. Zaradi dodatnih obresti in
stroskov odobritve, obdelave in zavarovanja bistveno podrazijo kupljeno.« (Lubej, Stanonik,

2009, 92)

Kljub vsemu dolgovi omogocijo reSitev stanovanjskega problema, saj nepremicnine zahtevajo
kar velik finan¢ni zalogaj. Vecina od nas ni pripravljena ali si finan¢no ne more privosc¢iti, da
bi najela stanovanje, placevala denar za najemnino in hkrati varcevala za nakup nepremicnine,
e izvzamemo nekatere zelo donosne in rizi¢ne oblike investicij’. Brez vsaj delnega najetja
stanovanjskega kredita dandanes redko kdo zmore nabaviti nepremic¢nino. Seveda lahko z
najetjem posojila financiramo tudi dodatno nepremicnino, katero oddajamo v najem. Taka
nepremicnina se odplacuje sama s seboj in je »pameten« dolg. »Pametni dolgovi predstavljajo
nalozbe in investicije, ki bodo skozi ¢as povecevale vrednost celotnega premozenja, saj bodo
dolgoro¢no pridobivale na vrednosti in/ali vam omogocale pobiranje najemnin ali visje

place.« (Lubej, Stanonik, 2009, 91)

Zlato pravilo je: »Zadolzimo se le v tolikSni meri, kolikor dejansko potrebujemo in smo
sposobni vrniti, poleg tega pa dolg ne sme ovirati varéevanja za nase ostale zivljenjske cilje.«

(Lubej, Stanonik, 2009, 92)

3.2.1 Najemanje posojila

»Konec leta 2007 je slovensko gospodinjstvo v povprecju dolgovalo banki osem plac,

Slovenci pa so bankam dolzni 7,2 milijarde evrov. Clan sveta Banke Slovenije Bozo Jagovi¢

> Investicije bomo spoznali v nadaljevanju.
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je maja 2008 opozoril, da se dolg slovenskih gospodinjstev povecuje za 19 odstotkov na leto
in to predvsem na radun banénih posojil. Se sredi leta 2005 je celotna zadolZenost
prebivalstva znasala 23 odstotkov BDP-ja, v letu 2008 ob polletju pa je presegla 30 odstotkov
BDP-ja oziroma dosegla je skoraj 11 milijard evrov. Od tega so Slovenci bankam dolzni 7,2
milijarde evrov ali nekaj ve¢ kot 20 odstotkov BDP-ja. Pomemben delez v zadolzenosti
gospodinjstev predstavljajo Se trgovinski krediti in avansi ter drugo, je dejal Tomaz KoSak.«

(http://www.mladina.si/tednik/200844/kolikoslovencevbovstiski, 8. 2. 2010)

Kadar zelimo nekaj kupiti, potrebujemo denar, ¢e pa denarja nimamo, imamo moznost najeti
posojilo. Posojila lahko najemamo pri bankah in hranilnicah, trgovcih, lizingodajalcih itd. S
tem povecamo svojo trenutno kupno mo¢ na racun bodocih zasluzkov. Kaj se zgodi, Ce

prihodki v prihodnosti odpadejo, bomo spoznali v nadaljevanju te tocke.

Preden najamemo posojilo, bi morali preracunati, koliko znaSajo stroSki najema. ViSina
stroskov je odvisna od ponudbe bank, vendar nas obremenjujejo stroski treh subjektov. Kot
prvi in najvecji je posojilodajalec, ker od nas prejme glavnico in obresti. Naslednji je tisti
subjekt, ki poskrbi, da prejmemo denar. To je lahko banka ali kakSen posrednik. V takih
primerih so stroSki obi¢ajno vracunani v ceno kredita. Sledi zavarovalnica, ki mora biti

prisotna zaradi zavarovanja posla za primer nezmoznosti placila.

»Najpomembnejsa dejavnika, po katerih se posojila razlikujejo, sta obrestna mera in doba
vracanja posojila. Glede na slednjo lo¢imo kratkoro¢na in dolgoro¢na posojila, ta delitev pa za
seboj potegne tudi obrestno mero. Posojila z dolgoro¢nim vrac¢anjem so praviloma drazja od
tistih na krajs$i rok. S ceno so misljene obresti, ki jih zanje placamo. Obrestna mera pa ni edini
strosek, ki ga placamo za izposojo denarja. Kadar se odlo¢imo za posojilo, moramo upostevati
Se dodatne stroske, in sicer stroSke odobritve kredita, stroske njegovega zavarovanja in druge
stroske (na primer interkalarne obresti). Dejansko ceno denarja (obresti + vsi stroski) izraza
efektivna obrestna mera.« (Lubej, Stanonik, 2009, 93)

Tabela prikazuje primerjavo med tremi bankami za isto vrsto kredita’.

% Vsi podatki, ki sledijo, temeljijo na izradunih, ki so dostopni na spletnih straneh nastetih bank.
http://www.nlb.si/krediti, 7. 3. 2010, http://www.nkbm.si/productgroup.aspx?nodeid=66, 7. 3. 2010 in
http://www.abanka.si/sys/cmspage.aspx?Mapald=91, 7. 3. 2010.
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Dolgorocni kredit nad 5 let

Abanka d.d.

Euribor + 3,20 o.t.

Nova KBM d.d.

6 mesecni Euribor + 3,45 %

NLB d.d.

Euribor + 5,20 %

Tabela 2: Primerjava istovrstnih kreditov

Vir: Lasten prikaz

Euribor na dan 18. 1. 2010 zna3a: 6-mese¢ni 0,975 in 12-meseéni 1,225’

Iz te navedene tabele je razvidno, da je Abanka najugodnejsa.

Grafikon 1: Primerjava dolgorocnega kredita

V nadaljevanju sledijo primeri izracunov razlicnih vrst kredita pri razliénih bankah,

Vir: Lasten prikaz

izraCunani za komitente posamezne banke, in sicer za hitri, dolgoro¢ni in stanovanjski kredit:

Abanka NKBM NLB
Znesek kredita (EUR): 20.000,00 20.000,00  20.000,00
Stevilo obrokov: 60 60 60
Mesecna obveznost (EUR): 402,67 491,71 384,89
Stroski odobritve (EUR): 115,00 137,50 41,73
Stroski zavarovanja: 642,66 312,49 0,00
Efektivna obrestna mera: 9,71 % 8,91 % 6,06 %
NOM: 7,70 % 7,60 % 5,81 %
Skupni znesek placanih obrokov (EUR): 24.160,20 29.502,60 | 23.093,40
Razlika (EUR): 4.160,20 9.502,60 3.093,40

Tabela 3: Primerjava hitrega kredita

Vir: Lasten prikaz

7 Vir: http://www.iracunovodstvo.eu, 7. 3. 2010.
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Grafi¢na primerjava hitrega kredita
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Grafikon 2: Primerjava hitrega kredita

Vir: Lasten prikaz
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Grafikon 3: Primerjava hitrega kredita (obrestnih mer)

Vir: Lasten prikaz

Iz zgornjih podatkov je razvidno, da je najugodnejsi kredit trenutno pri NLB, ¢eprav $e niso
pristeti stroski zavarovanja (izraCun je omogocal pri takSni vsoti samo druge oblike
zavarovanja), ampak Ce za orientacijo vzamemo najvi§je stroske, ki so pri Abanki 642,66
EUR, je Se vedno obrestna mera toliko nizja, da se izplaca, saj je po zmnoZzku viSine in Stevila

obrokov najcenejsi. Najdrazji je pri NKBM.

Abanka|  NKBM | NLB(Akcija)
Znesek kredita (EUR): 20.000,00 | 20.000,00 20.000,00
Stevilo obrokov: 60 60 60
Mesecna obveznost (EUR): 364,03 394,61 369,78
Stroski odobritve (EUR): 170,00 229,45 125,19
Stroski zavarovanja (EUR): 353,84 622,49 337,24
Interkalarne obresti (EUR): 46,30 0,00 56,82
Efektivna obrestna mera: 4,67 % 9,04 % 5,22%
NOM: 3,52 % 6,85 % 4,16 %
Skupni znesek plac¢anih obrokov (EUR): 21.841,80| 23.676,60 22.186,80
Razlika (EUR): 1.841,80 3.676,60 2.186,80

Tabela 4: Primerjava stanovanjskih kreditov

Vir: Lasten prikaz
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Pri NKBM v izracun EOM zaradi trimesecnega roka porabe niso vkljuc¢ene interkalarne

obresti.

Grafi¢na primerjava stanovanjskega kredita
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Grafikon 4: Primerjava stanovanjskega kredita

Vir: Lasten prikaz
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Grafikon 5: Primerjava stanovanjskega kredita (obrestnih mer)

Vir: Lasten prikaz

Podatki nam prikazejo, da je trenutno najbolj ugoden stanovanjski kredit pri Abanki, saj so
obresti in mesecne obveznosti niZje. Da je kredit pri Abanki najbolj ugoden, je vidno pri
izraCunu zmnozka viSine in S$tevila obrokov, saj preplacamo v primerjavi z ostalima
ponudnikoma samo 1.841,80 EUR. Najdrazji kredit je pri NKBM. Pri vseh treh ponudnikih je
bil izraCun opravljen na podlagi istih kriterijev (fiksna obrestna mera in kredit, zavarovan z

zavarovalnico).
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Glede na to, da smo izracunavali ponudbe kreditov z enakimi izhodis¢nimi podatki, lahko

primerjamo posamezne oblike kreditov znotraj posamezne banke.

Primerjava vrst kreditov in ponudnik ov
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stanovanjski stanovanjski stanovanjski
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Grafikon 6: Primerjava vrst kreditov in ponudnikov

Vir: Lasten prikaz

Glede na dosedanje navedbe bi se pri najemu kredita na 5 let za vsoto 20.000 EUR odlocili za
najem stanovanjskega kredita pri Abanki d. d.. Glede na drugega najugodnejSega ponudnika
kredita, ki je tudi stanovanjski, to je kredit pri NLB, kjer so stroski odobritve in stroski
zavarovanja v zacetku niZji skupaj za 61,41 EUR, vendar je mese¢ni obrok pri Abanki za 5,75

v e

kredita.

Kadar najemamo posojilo, moramo glede na dane pogoje izracunati najugodnejSega. K ceni
kredita pripomorejo razli€ni pribitki bank. Obstajajo posojila s fiksno obrestno mero in
spremenljivo obrestno mero. »Fiksna obrestna mera je Ze vnaprej izratunana obrestna mera,
kjer posojilojemalec natancno ve, za koliko bo preplacal posojilo. Variabilna (spremenljiva)
obrestna mera pa je sestavljena iz fiksnega pribitka® (marZe) banke in referenéne obrestne
mere (Ce je posojilo v evrih, je to EURIBOR), ki se dnevno spreminja in oblikuje na finan¢nih
trgih. Pri variabilni obrestni meri dejansko ne poznamo koncnega zneska za odplacilo
posojila. To tveganje torej prevzame posojilojemalec, medtem ko ga pri fiksnih obrestnih

merah banka.« (http://cekin.si/clanek//posojila_in_varcevanja, 14. 2. 2010)

¥ wMarza je dosezena razlika med povpreéno aktivno in povpreéno pasivno obrestno mero za pokrivanje stroskov
poslovanja in oblikovanje dobicka banke.« http://www.dnevnik.si/tiskane izdaje/dnevnik/1705, 14. 2. 2010.
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Ce se odlo¢imo za fiksno obrestno mero, bomo skozi dobo odplaéevanja pladevali sorazmerno
vi§je obresti kot pri spremenljivi obrestni meri. To je »cena«, ki jo moramo placati, da ne
tvegamo dviga spremenljive obrestne mere. Posojila s fiksnimi obrestnimi merami je najbolje
jemati, kadar so obrestne mere nizke.

Ponudba posojil se razlikuje od banke do banke, od naSih pogajalskih sposobnosti in nase

bonitetne ocene pri banki.

»Visina odobrenega kredita je odvisna od ve¢ dejavnikov, in sicer od vrste kredita ter jamstva,
ki ga lahko ponudimo za vracilo. Visina mese¢nega obroka se giblje med 1/3 in 2/3 neto

povprecnih mesec¢nih dohodkov.« (Lubej, Stanonik, 2009, 92)

Pri tem si lahko izredno enostavno izratunamo, koliko bomo morali placati posojilodajalcu.
Vidimo lahko, koliko dodatnega denarja placujemo za Ze porabljen denar, ¢e najemamo kredit
za kredit, za stvari, ki ne pridobivajo na vrednosti, ampak jo izgubljajo. V takSnem primeru je

ey

imamo vedno manj denarja.

»Mnogi ljudje najemajo nova posojila za poplacilo starih. Po mnenju predstavnikov NKBM
jih tako ravna ve¢ kot 30 odstotkov, hkrati pa si zagotovijo delno izplacilo v gotovini za
tekocCe potrebe. Slovenci sicer v razli¢nih bankah najemamo razli¢na posojila. V NKBM je od
skupnega Stevila odobrenih posojil okrog 60 odstotkov kratkoro¢nih, po vrednosti pa gre za
priblizno 15 odstotkov skupnega stanja. Najpogosteje jih ljudje porabijo za nakup izdelkov,
namenjenih sploSni porabi (bela tehnika, pohiStvo). Dolgorocni pa so najpogosteje namenjeni
za nakupe avtomobilov in vlaganje v stanovanja. V BACA pravijo, da je glede namenov
zadolzevanja trenutno razmerje priblizno 20 odstotkov gotovinskih posojil, okrog 40
odstotkov avtomobilskih in prav toliko stanovanjskih, opazajo pa Se, da se Slovenci ogromno
zadolzujemo zlasti za potrosne dobrine. V Abanki se ljudje vecinoma zadolZzujejo dolgoroc¢no,
najve¢ povprasujejo po gotovinskih posojilih, sledijo posojila za stanovanja, avtomobile in

druge dobrine.« (http://www.mladina.si/tednik/200322/clanek/pr-dolgovi/, 13. 2. 2010)

V naravi Slovencev je, da je Se vedno pomembno, kaj ima sosed in temu tudi sledimo. Ni

pomembno, koliko zato Zrtvujemo, samo da je navzven videti boljse kot sosedovo.
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Se eno zlato pravilo: »Ne izposodi si tistega, kar ti ponujajo, ampak tisto, kar potrebujes in si

sposoben vrniti!« (Mi§ SvoljSak, 2001, 76)

3.2.2 Odplacevanje dolgov

»Nekdanji guverner Banke Slovenije Mitja Gaspari je ze lani spomladi opozoril, da problem
ni v zadolZevanju, ampak v premozenju, ki ga imajo dolzniki v rezervi, ¢e se zgodi kaj
nepredvidenega in kredita ne morejo ve¢ odplacevati s placo, pokojnino in drugimi teko¢imi

prihodki.« (http://www.mladina.si/tednik/200844/kolikoslovencevbovstiski, 8. 2. 2010)

Dolgove moramo, kolikor se da hitro, poplacati, ¢e Zelimo brezskrbno spati. Poplacilo dolgov
ni zmeraj tako preprosto, Se posebej, ¢e imamo ve¢ dolgov. Dolgovi bodo diktirali nas
vsakdanjik, z njimi se bomo morali sprijazniti in poskrbeti za poplacilo le-teh. Postaviti si
moramo vprasanje, kdo je kriv za nastale dolgove? Seveda smo za to krivi sami in samo sami

se lahko izkopamo iz njih. To spoznanje nam daje mo¢ jih tudi odpraviti.

»Avtor pravi, da nam je lahko pri odpravi dolgov v pomo¢ nacrt poplacila dolgov. Pri tem gre
za njihovo obvladovanje v tem smislu, da dolg opredelimo, ga dosledno odplacujemo,
zmanjSamo porabo, imamo nadzor nad uporabo kreditnih kartic in Se nam ostanejo sredstva,
ki jih namenimo varcevanju. Najboljsi nacin, da premagamo dolgove, je oblikovanje lastnega

naloZbenega premozenja.« (Lubej, Stanonik, 2009, 94)

Ce zasluzimo 1.500 EUR neto in porabimo 1.000 EUR za Zivljenje, nam ostane 500 EUR.
250 EUR vzamemo za pokritje dolgov, preostalih 250 EUR pa varcujemo. Tako bomo udarili
dve muhi na en mah. Odplacali bomo dolgove in, ko bodo dolgovi odplac¢ani, bomo imeli
privaréevano Ze neko vsoto denarja. Pri tem je tudi pomembno, da si bomo z nalaganjem od

privaréevanega denarja ustvarjali Se dodaten denar. Denar bo zasluzil denar.

V dana$njih ¢asih seveda redko kdo zasluzi 1.500 EUR, ampak ima tudi temu primerno nizje
odhodke. Seveda pri tem ostane nizji znesek za poplacilo dolgov in varcevanje, ampak
pomembno se je obrniti v pravo smer in zaceti z dejanji; poiskati moznost za povisSanje nasih

prihodkov in s tem poskrbeti za uresnicitev zastavljenih ciljev.
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Pri odplacevanju dolgov so nam lahko v veliko pomoc razli¢ni racunalnisSki programi. Eden
izmed najboljSih je Buxfer. »Buxfer je aplikacija, ki omogoca zelo enostaven pregled nad
finan¢nim stanjem. Je brezplacna internetna aplikacija, za uporabo katere je mogoca prijava
tudi z uporabniskim imenom in geslom, ki ga uporabnik uporablja za prijavo v: messenger,
svoje Google racune, Yahoojeve skupnosti ali Facebook. Mogoce je izdelati seznam dolgov in

dolznikov.«  (http://cekin.si/clanek/posojila_in_varcevanja/kontrolirajte-svoje-stroske.html,
27.2.2010)
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Vir: http://cekin.si/clanek/posojilainvarcevanja/kontrolirajte-svoje-stroske.html, 27. 2. 2010

Lahko pa se belezenja dolgov in pregleda nad prihodki in odhodki lotimo drugace, za nekatere
bolj dostopno. Evidenco izdelamo kar doma v lastni preglednici, v t.i. domaci knjigovodski

evidenci.

»Domace knjigovodstvo sestavljata dva dela: naSe naloZzbe in viri sredstev zanje ter osebni

proracun.« (Mi§ Svoljsak, 2001, 15)
»Kot vsaka bilanca ima tudi ta na eni strani vse nase nalozbe (prihranki, investicije, kot so

stanovanja, avto, vrednostni papirji) in na drugi strani vire, s katerimi smo financirali naloZbe

(prihranki mesec¢nih plac, posojila, darila ...). Pomembno je, da smo pri sestavi bilance realni.
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Svoje premozenje ocenimo po trzni vrednosti in pri tem ne pretiravamo v nobeno smer. Ob

prodaji je potrebno upostevati tudi morebitno placilo davkov.« (Mi§ Svoljsak, 2001, 15)

DENARNA SREDSTVA
hranilne vloge
vezane vloge
VREDNOSTNI PAPIRJI
obveznice
delnice
kuponi vzajemnih skladov
zakladne menice
ZAVAROVANIJA
premije Zivljenjskega
premije pokojninskega
premije nalozbenega
NEPREMICNINE
hisa, stanovanje, vikend
zemljiscCe
PREMICNINE
avtomobil, plovilo
pohistvo, umetnine
oblacila, nakit

OBVEZNOSTI
KRATKOROCNE OBVEZNOSTI
neporavnani mesecni raéuni
obveznosti na kreditnih karticah
limit
DOLGOROCNE OBVEZNOSTI
najeto stanovanjsko posojilo
najeto hipotekarno posojilo
najeto potrosnisko posojilo
najeto Studentsko posojilo
najeto premostitveno posojilo
DRUGI DOLGOVI
Solnina
Stipendija
neplacan del lizinga
morebitno doplacilo dohodnine
nadomestilo uporabe stavbnega

zbirke

NETO VREDNOST

Tabela 5: Osebna bilanca stanja

Vir: Lasten prikaz
3.3 Oblike varcevanj in investiranja

Skozi do sedaj napisano smo spoznali, kako pomembno in neizbezno je varcevanje za dosego

nasih ciljev. Oblik var¢evanj pa je mnogo.

Imeti lastnost var¢nosti pomeni, da smo na dobri poti k premoznosti.

»Waren Buffet je sedaj najbogatejsi Zemljan. Ze od leta 1993 je Forbes® ocenil njegovo
premozenje na 17 milijard. Kako je obogatel? Recept: varevati in nalagati in Se enkrat

varéevati in nalagati.« (Schifer, 2002, 194)

Ce zelimo uzivati Zivljenje sedaj, moramo sedaj varéevati. Najbolje je, da si od plaée oz. nasih

dohodkov takoj damo 10 % na stran in to vsoto, kakrsna koli je, pricnemo varcevati.

? Ameriska revija Forbes Magazine, ki letno objavlja sezname najbogatejsih ljudi — po celem svetu.
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3.3.1 Bancni depoziti

»Stirideset odstotkov Slovencev svoje prihranke zaupa bankam, je pokazala zadnja raziskava
trzno-raziskovalne druzbe GfK'. Podatki v julijsko-avgustovskem biltenu (2009) Banke
Slovenije kazejo, da je bilo konec julija za 7,8 milijarde evrov vezanih vlog gospodinjstev.«

(http://mojevro.finance.si/259717, 1. 3. 2010)

»0O ban¢nem depozitu oziroma vlogi govorimo, ko vlagatelj polozi ali prenese denar na racun
pri banki, banka pa se hkrati obveZze, da ga bo na zahtevo ali v doloenem ¢asu vrnila in mu
placala pripadajoce obresti. Ban¢ne vloge delimo na vloge na vpogled ali depozite a vista ter

vezane depozite.

Vpogledno vlogo pri nas predstavlja vloga na transakcijskem racunu. Gre za denarni znesek,

ki je namenjen tekocemu dvigovanju in nakazovanju s tega racuna tretjim osebam. Sredstva
so unovc¢ljiva v vsakem trenutku. Pri var¢evanju v obliki vezanih depozitov gre za sklenitev
pogodbe med banko in komitentom o vezavi denarnih sredstev za doloceno obdobje, za katero
bo komitent prejemal dogovorjene obresti, katerih visina je odvisna od ro€nosti depozita in
vezanih sredstev. Za tak$no obliko se odlo¢imo takrat, ko zagotovo vemo, da denarja v
obdobju vezave ne bomo potrebovali. Ta oblika je manj likvidna, saj do prihrankov ne
moremo priti pred dogovorjenim rokom. Ce pa pogodbo vseeno prekinemo, smo oskodovani

za obresti.« (Lubej, Stanonik, 2009, 42)

Nas denar torej lahko vezemo na razli¢na obdobja, pri cemer je obrestna mera pri Abanki od
0,85 % do 4,25 % nominalne obrestne mere na leto. Vendar, ¢e Se k temu priStejemo oz.
odstejemo letno inflacijo, se lahko kaj hitro zgodi, da nimamo veliko dobicka pri tem
var¢evanju. Dolgoro¢no var€evanje na banki se ne izplaca, takSno varCevanje se izplaca za

nase kratkorocne cilje.

Prebivalstvo pa je mnenja, da so ban¢ne vloge Se najbolj varne in k temu pa je pripomoglo Se
dejstvo, da je bilo sprejeto visje jamstvo za vloge komitentov posameznih bank. V primeru

steCaja banke ali hranilnice tako dobi komitent izplacano zajamc¢eno vlogo.

' GfK Slovenija je vodilno slovensko trzno-raziskovalno podjetje.
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»V Novi KMB pravijo, da je zanimanje za varCevanje in Se posebej za depozite med
njihovimi komitenti vecje kot v minulih letih. Vecati se je zacelo Ze v drugi polovici leta
2008, ko so se zacele spreminjati gospodarske razmere. Trenutno stranke v Novi KBM najve¢
povprasujejo po kratko- in dolgoro¢nih vezavah sredstev s fiksno obrestno mero, veliko ljudi
pa se odloca tudi za rentno varcevanje in stanovanjski varcevalni ra¢un.«

(http://www.finance.s1/260229, 1. 3. 2010)

3.3.2 Rentno varcevanje

Tudi rentno varcCevanje je oblika varevanja, ker nam po preteku nekega vnaprej dolocenega
obdobja daje redne in stabilne vire sredstev. Vecinoma se odlo¢amo za rentno varéevanje,
kadar zelimo urediti in zgraditi naSo finan¢no prihodnost, poskrbeti za dodatno pokojnino.

Lahko pa privarcevani denar porabimo za uresnicitev kakSnih drugih zastavljenih ciljev.

»Rentno varCevanje razdelimo po dveh kriterijih: po obliki oz. vrsti varevanja in po stopnji
tveganja, ki je v obratnem sorazmerju s pricakovano donosnostjo in je odvisna od gibanj na
kapitalskih trgih. Delitev po drugem kriteriju tveganja je znalilnost predvsem modernih
kombiniranih finan¢nih produktov, ki jih v grobem lahko razdelimo na konservativne,
uravnotezene in dinami¢ne (zadnji so bolj tvegani).« (http://www.finance.si/260226/Kako-

var%Egevati-za-starost, 1. 3. 2010)

»Rentna zavarovanja so najbolj konservativna, najbolj varna, a obiCajno tudi najmanj

donosna.« (http://www.finance.si/260226/Kako-var%E8evati-za-starost, 1. 3. 2010)

V okvir rentnega varcevanja je po navadi vkljuceno tudi zavarovanje za primer smrti.

»Zivljenisko zavarovanje z izpla¢ilom rente (t.i. 3. steber) je namenjeno osebam od 30 do 35

let in ima najniZjo mozno zavarovalno vsoto z enkratnim ali obronim rentnim izplacilom.
Prednost tega zavarovanja je v visji donosnosti, vendar je tudi tveganje viSje, saj je donos
odvisen od vzajemnih skladov, ki so ponovno odvisni od gibanja teCajev na borzah.

(http://www.finance.s1/260226/Kako-var%E8evati-za-starost, 1. 3. 2010)
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Primer nalozbenega zivljenjskega zavarovanja z dosmrtnim izplacilom rente ob izteku pri
zavarovalnici Merkur pokaze, da bi 40-letni moski, ki bi dvajset let placeval mese¢ni obrok v
viSini 100 EUR (ob predpostavki, da bo povprecna letna donosnost, vezana na vzajemne
sklade v tem &asu, 10 %), po 20-ih letih zagel prejemati 227 EUR dosmrtne rente. Ce bi isto
obdobje mesecno vplaceval 300 EUR, bi renta znasala ze 860 EUR, ¢e pa bi ob sklenitvi
pogodbe v enkratnem znesku vplac¢al 70.000 EUR in kasneje mesec¢nih obrokov ne bi
vplaceval, pa bi po 20-ih letith zafel dobivati mese¢no rento v viSini 2.052 EUR.«

(http://www.finance.s1/260226/Kako-var%E8evati-za-starost, 1. 3. 2010)

Seveda je mozno rentno varcevati tudi na bankah.

»Renta pri banénem rentnem varcevanju se ne izpla¢uje dosmrtno, ker mora rentni varcevalec
Stevilko rent dolociti vnaprej. S tem ima tudi to pomanjkljivost, da viSine rent niso vedno
enake, ampak se zneski pogosto z vsakim naslednjim izpla¢ilom manjSajo.«

(http://www.finance.s1/260226/Kako-var%ES8evati-za-starost, 1. 3. 2010)

2. steber ponuja posameznikom kakovosten individualni pokojninski nacrt, ki omogoca
izplaevanje dodatne starostne ali predCasne pokojninske rente. Je prostovoljen, vendar
navzgor omejen, saj znasa maksimalna premija 5,844 odstotka posameznikove bruto place,
vendar ne ve¢ kot 2.646,21 EUR letno. Drzava omogoca davéno olajsavo tako za delodajalce,

¢e placujejo premijo, kot za zaposlene.

»Po neuradnih podatkih se vecina Slovencev znotraj naloZbenih zavarovanj odlofa za
delniske vzajemne sklade oz. razmeroma agresivne nalozbe. Glede na zgodovino lahko
pricakujemo osemodstotno povprecno letno donosnost, a pretekli donosi niso zagotovilo, da

bo tako tudi v prihodnje.« (http://mojevro.finance.si/259717, 1. 3. 2010)

3.3.3 Vzajemni skladi

»Vzajemni sklad je zdruzeno premoZzenje velikega Stevila razli¢nih vlagateljev. S sredstvi, ki
se stekajo na poseben skupni racun, upravlja posebno podjetje DZU. Je v lasti vseh

vlagateljev, ki so vlozili denar. Sredstva vlagateljev upravljavec razprsi v veliko razlicnih
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nalozb (delnice, obveznice, depoziti). Lo¢imo delniske, obvezniske in meSane vzajemne

sklade ter sklade denarnega trga.« (Lubej, Stanonik, 2009, 75-77)

»Za varCevanje v vzajemne sklade se odlo¢a devet odstotkov anketiranih Slovencev, kazejo
podatki GfK. Statistika razkriva, da je bila v juliju 2009 vrednost sredstev, vlozenih v
slovenske vzajemne sklade, 1,7 milijarde EUR, vplacil pa za 3,6 milijjona EUR. Pricakovana
povpre¢na letna donosnost globalno razprSenega portfelja delnic je dolgoro¢no okrog osem
odstotkov. V vzajemne sklade lahko vlagamo razlicno, kadar zelimo, in v zneskih, ki jih
imamo. Lahko pa se odlo¢imo tudi za redno vplacevanje, kar pa je najbolje narediti preko
varCevalnih nacrtov pri kateri izmed druzb za upravljanje. Gre za nacrt, s katerim se
zavezemo, da bomo redno vlagali v vzajemne sklade. Vstopni stroski so nizji, a se najveckrat
placajo vnaprej glede na predviden znesek v dogovorjenem varcevalnem obdobju. Varcevalci
lahko kadarkoli predcasno nehajo vplacevati, ob izplacilu privarevanega zneska pa vam

zaracunajo izstopne stroske.« (http://mojevro.finance.si/259717, 7. 3. 2010)

Financ¢na kriza je in bo vplivala na spremembo strukture varéevanja v Sloveniji, ampak sprva

moramo ljudje s povpre¢nimi zasluzki nekaj privarcevati, da bomo lahko kasneje investirali.

3.4 Investiranje

Tako, kot smo navedli, da je potrebno varcevati za zastavljene cilje, je prav investiranje tisto,
ki doda varcevanju $e dodatno vrednost — denar zasluzi denar, ga pa tudi izgublja. Investiramo
lahko: v bancne nalozbe (varCevanja, drzavni vrednostni papirji in drzavne obveznice,
blagajniski zapisi), ki so najbolj varne, v razliCna zavarovanja (rentno, Zzivljenjsko,
pokojninsko), v obveznice ob¢in in podjetij, kar je nekoliko bolj tvegano, in investiramo Se
lahko v najbolj tvegane oblike, ki prinasajo najvecje donose, to so delnice podjetij, vzajemne
in investicijske sklade. Investiramo tudi lahko v nepremic¢nine, znamke in umetnine.
Investiramo lahko po lastni presoji ob upoStevanju pravil investiranja in ¢asovne dimenzije,
kar pomeni, da moramo priceti var¢evati ¢im prej.«

(http://www.revija.mojedelo.com/karierni-razvoj/osebne-finance-za-vsakogar-189.aspx, 10. 3.

2010)
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Vrednostni papirji (delnice in obveznice) kotirajo na borzi in imajo visoko likvidnost, saj se

lahko v hitrem ¢asu prodajo, tako nam je gotovina takoj na razpolago.

»Delnice nam med vsemi nalozbami dolgoro¢no prinasajo najvisje donose (kapitalski
dobicek'" in dividende'?). Delimo jih glede na pravice na navadne in prednostne. Prednostne
delnice imajo doloceno fiksno dividendo, ki mora biti izplacana vsako leto. Posledi¢no imajo
prednostne delnice nizji donos kot navadne, saj je tveganje naloZzbe manjSe. Dalje Se delimo
delnice na imenske in prinosniske, ker se prve glasijo na tocno dolo¢eno osebo, druge se pa
glasijo na prinosnika. Donos delnice je odvisen od njene trzne vrednosti, ki se oblikuje na

podlagi ponudbe in povprasevanja na borzi« (Lubej, Stanonik, 2009, 64—67)

»Obveznica je dolzniski vrednostni papir, na podlagi katerega imetnik na to¢no dolocen dan
v prihodnosti dobi izplacan izposojen znesek (glavnico), v obdobju med izdajo do zapadlosti
pa tudi pripadajoce obresti. Obveznice izdajajo obCine, financne institucije, podjetja ali drzava
z namenom pridobitve finan¢nih sredstev, kar predstavlja ugodnejSo resitev, kot ¢e bi najeli
kredit (posebnost so brezkuponske obveznice, ki ne izplacujejo obresti). Dobro likvidne
obveznice so od Republike Slovenije, najbolj tvegane pa od podjetij. Obveznice delimo glede
na zapadlost na kratkorocne (1-3 leta), srednjerocne (3-10 let) in dolgorocne (do 30 let).
Obveznice se obrestujejo s fiksno ali spremenljivo obrestno mero. V primerjavi z delnicami je
obveznica varnejs$a nalozba, relativno donosna in ima visoko likvidnost, saj se lahko kadarkoli

proda na borzi« (Lubej, Stanonik, 2009, 65-72)

»Zlato sodi med priljubljene oblike nalozb. Gre namre¢ za sredstvo, ki se najbolj obnese v
depresiji in okolju finan¢ne krize. Zgodovina kaze, da v inflacijskem okolju ni bil vedno
najboljsi kratko- in srednjeroc¢ni ohranjevalec vrednosti, zato je pri tem treba biti zelo
previden. Vseeno je lahko dolocena varovalka v nalozbeni kosarici, ¢e kriza vnovi¢ pokaze

zobe.« (http://mojevro.finance.s1/259717, 7. 3. 2010)

' Predstavlja razliko med prodajno in nakupno ceno delnice, ki je viden ob prodaji delnice.
'2 Ali udelebo na dobickih izplatujejo veéinoma le velika in zrela podjetja.
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Pregled vrednosti delnic
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Grafikon 7: Pregled vrednosti delnic
Vir: Lasten prikaz; podatki pridobljeni iz
http://www.ljse.si/cgibin/jve.cgi?doc=8230&sid=71J8rkRIX0ibNdzZ, 10. 3. 2010

Padec vrednosti delnic je posledica trajajoce gospodarske krize. Strokovnjaki pravijo, da so
bile visoke vrednosti v preteklosti samo napihnjene in se bodo vrednosti uravnale Se po nekaj
vzponih in padcih. Za potencialnega kupca je sedaj najboljsi ¢as za investiranje, saj so cene
nizke, ampak kot navedeno, je bolje investirati v ve¢ razli¢nih delnic, ampak ne ve¢ kot 10.

Investiramo dolgoro¢no in trenutno stanje je samo vpraSanje ¢asa in gospodarskih razmer.

4 Gibanje vrednosti obveznic )
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9 Obveznice Republike Slovenije Obveznice Slovenske od§kodniske druzbe

Grafikon 8: Gibanje vrednosti obveznic
Vir: Lasten prikaz; podatki pridobljeni iz http://www.ljse.si/cgibin/jve.cgi?doc=8230&sid
=71J8rkRIX0ibNdzZ, 10. 3. 2010

Obveznice so ena izmed najbolj stabilnih naloZb, saj se vrednost v ve¢ kot enem letu ni

bistveno spremenila.

35



Cena zlata

2.000,00
1'500’00 g

é 1.000,00

500,00

0,00
sep.07  jan.08  maj.08 sep.08  jan.09  maj.09  sep.09  mar.10
< y

Grafikon 9: Cena zlata od sept. 07 do mar. *10
Vir: Lasten prikaz, preracunani podatki v EUR in za un¢ zlata (31,1 g)

http://vzajemci.com/vz_article.php?ArticleID=19798, 11. 3. 2010

Po velikem padcu vrednosti delnic smo v razcepu, kam investirati, da bo na§ denar varno
nalozen. Strokovnjaki so takoj svetovali: »investirajte v zlato«. Na grafu je lepo vidno, da se
je od pricetka sedanje krize (sredi leta 2008) zacela viSati vrednost zlata. Ker je vedno vec
kupcev zlata, se zaradi viSjega povprasevanja visa tudi cena. Tudi bojazen pred ponovnim
padcem vrednosti dolarja viSa ceno zlata. Omeniti je Se potrebno, da sta nakup in prodaja zlata

po zakonu ZDDV-1 oproscena placila DDV.

Pri tako raznoliki ponudbi se poraja vprasanje, kam investirati, da bomo imeli najvec¢ji mozen
dobicek in najnizje mozno tveganje. Na pravo odlocitev, kam naloziti denar, tudi vplivamo
sami, nasa leta, viSina denarja, ki ga vlagamo, nasi cilji nasploh. Ena izmed variant, ki jih
lahko izberemo, je naslednja: del denarja bi vlozili na banko (depozit), ki je namenjen
kratkorocnemu var€evanju oziroma predstavlja manjSo varnostno rezervo, vecji del denarja bi
nalozili v delnice, neodvisne ena od druge in ¢imbolj razprSene, ampak ne v ve¢ kot 7
razliénih delnic. Kupili bi jih sedaj, ko so relativno nizke vrednosti, saj to predstavlja
dolgoro¢no nalozbo in dvig vrednosti delnic na dolgi rok je pricakovan; za bolj natancne
odloc¢itve bi se posvetovali s strokovnjakom. Pri tem se zavedamo, da delnice po vseh
prognozah strokovnjakov ne bodo dosegle takSne vrednosti, kot so jih imele pred velikim
padcem na borzi. Delnice bi kupovali tako na domacem kot na tujem trgu, saj vidimo
prihodnost v razvijajocih se dezelah prav toliko, ¢e ne Se vec, kot pri nas. Odlocitev za takSno
vlaganje bi za nas pomenilo nenehno spremljanje trga in celotnega gospodarstva, da bi zaznali

boljSe moznosti za investiranje. In Se vedno bi ostal del denarja, ki bi ga nalozili v izobrazbo,
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kot modro nalozbo, saj nam omogoca bolj svobodno izbiro sluzbe in posledi¢no visje

dohodke.

Za kaksno drugo skupino ljudi bi mogoce bila najboljsa nalozba v lastno podjetje, ki jim ob

ustreznem gospodarjenju lahko prinese prav tako zavidljivo visoke dohodke.
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4 ANKETA (OSEBNE FINANCE)

Kot ena izmed glavnih sestavin diplomskega dela je prav anketa, ki nam bo v obliki
statisti¢nih podatkov pokazala, kako anketiranci ravnajo s svojimi dohodki, kako plemenitijo

svoj denar in kako se pripravljajo na jesen zivljenja.

4.1 Izdelava ankete

Vprasalnik je bil razdeljen na tri dele. Prvi del je vseboval vpraSanja, ki se nanaSajo na

splosne podatke, kot so spol, starost in izobrazba.

Drugi del je bil naravnan na finan¢ne podatke posameznika, ker nas je zanimalo, kaksni so
prihodki anketirancev, koliksni so izdatki po posameznih potrosnih skupinah, kako ravnajo s

svojimi prihranki in s svojim premozenjem.

Tretji del pa je bil naravnan na aktualno problematiko v gospodarstvu — sedanjo globalno
krizo. Pri tem sta nas predvsem zanimala pogled in reakcija posameznikov na sedanjo

situacijo.

Uporabljena je bila metoda zaprtih vpraSanj, ki anketirancu ponuja odgovore na zastavljena

vprasanja in je jasno viden cilj raziskovanja.

4.2 Izvedba ankete

Za izvedbo ankete je uporabljeno dopisno anketiranje, to je spletna anketa, ki je bila poslana
na elektronske naslove prijateljev, sorodnikov in znancev. V roku enega tedna je bilo
izpolnjenih 110 anket, vendar smo jih 5 izkljucili, ker niso bile dokon¢no izpolnjene oziroma
so imele nelogi¢ne podatke. Na podlagi 105-ih izpolnjenih vpraSalnikov smo izvedli prikaz

podatkov v sledecih grafih.
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4.3 Rezultati ankete

V anketi je sodelovalo 33 % moskih in 67 % Zensk. Po starostni strukturi je sodelovalo najve¢

anketirancev v starosti od 31 do 40 let, 42 % in 34 % je starih od 21 do 30 let.

Starostne skupine anketirancev

Spol anketirancev

33%

/

- . od 21 let do 30 let od 31 let do 40 let
-k S Zenols # od 41 let do 50 let 51 let in ved
Grafikon 10: Spol anketirancev Grafikon 11: Starostne skupine anketirancev
Vir: Anketa Vir: Anketa

Izobrazba, ki prevladuje, je srednjeSolska s 44 %, sledi visjeSolska (33 %) in nato Se

visokoSolska z 18 %. Osnovnosolska in poklica izobrazba skupaj dosegata komaj 5 %.

Stopnja izobrazbe anketirancev

7 Osnovnos$olska (3.st.) m Poklicna (4.st.)
& Srednjesolska (5.st.) B Vi§jesolska (6.st.)
Visoko$olska in vec¢ (7.st.)

Grafikon 12: Stopnja izobrazbe anketirancev

Vir: Anketa
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Mesecni dohodki anketirancev
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Grafikon 13: VisSina mese¢nih dohodkov

Vir: Anketa

V visino mese¢nih dohodkov so bili vkljuceni prejemki, kot so placa, razne pogodbe, sejnine,
izplacila potnih stroskov itn. 8 % anketirancev je v Casu anketiranja prejelo do 500 EUR
dohodkov. 10 % je prejelo od 501 do 801 EUR, 33 % je dobilo 801 do 1.000 EUR, 28 % je
prejelo od 1.101 do 1.300 EUR in kar 21 % je prejelo ve¢ kot 1.300 EUR.

Mesecni izdatki anketirancev (povprecje)

121,00 EUR ’
Drugo (do 500 EUR 1
394,00 EUR ’
Stroski stanovanja (do 1.200 1
109,00 EUR
Obleka in obutev (do 300 ]
282,00EUR fl— ——
Hrana in pijaca (od 50 EUR do 800 EUR)

Grafikon 14: ViSina mesec¢nih izdatkov za hrano in pijaco, obleko in obutev, stroSke

stanovanja in ostalo

Vir: Anketa

Anketiranci so v ¢asu anketiranja povprecno porabili za hrano in pijaco 282 EUR, za obleko
in obutev 109 EUR, za stroske stanovanja, ki zajemajo najemnino, obratovalne stroske in
morebitne kredite, so v povprec¢ju porabili 394 EUR in za stroske, ki so jih aretiranci uvrstili v

kategorijo drugo, 121 EUR. Stroski stanovanja so relativnho nizki, ker je bilo nekaj
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anketirancev, ki niso imeli tega izdatka bodisi zaradi druga¢ne financne ureditve v druzini ali

zaradi tega, ker so Se Studentje in jim te stroSke krijejo po vecini starsi.

Stroski anketirancev (s kupaj)

21%
35%

g

od 100 do 500 (Hrana in pijaca)
B od 520 do 980 (Obleka in obutev)
od 1.000 do 2.100 (Stroski stanovanja)

Grafikon 15: Stroski skupaj
Vir: Anketa

Anketiranci so placali od 100 do 500 EUR za hrano in pijaco, kar je zneslo 21 % od celotnih
odhodkov. Od 520 do 980 EUR so porabili za nakup obleke in obutve, kar je 35 % od vseh
odhodkov. Od 1.000 EUR do 2.100 EUR so anketiranci porabili za stroske stanovanja, to je
44 % od vseh odhodkov. Najvec¢ so, razumljivo, porabili za stanovanje, saj obratovalni stroSki
in morebitni vkljuCeni stroSki najemnine ali obroka kredita kar precej povisajo odhodke.
Presenetljivo visoki so stroski obleke in obutve, pri ¢emer je verjetno vzrok, da je v ¢asu
anketiranja potekala zimska razprodaja. Stroski hrane in pijace so relativno nizki, pricakovali

smo vi§je izdatke za hrano in pijaco.

v denarju, na racunu in ban¢nih

cilgeein Prihranki anketirancev

B v zivljenjskem zavarovanju in 1%
rentnem varcevanju

® v obveznicah, delnicah ali
vzajemnih skladih

pokojninskih nacrtih

nepremicninah in vrednostnih
papirjih

M nimam prihrankov

B drugo: lastno podjetje

Grafikon 16: Nalozeni prihranki se nahajajo
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Vir: Anketa

Na vprasanje, kje imajo anketiranci naloZene svoje prihranke, je kar 32 % odgovorilo, da v
denarju, na racunu in ban¢nih vlogah, kar je pokazatelj, da je varCevanje na banki
anketirancem najbliZje in najbolj sigurno. Naslednja kategorija, v kateri imajo anketiranci
najvec¢ prihrankov, so Zivljenjska zavarovanja in rentna varCevanja, teh je kar 25 %, za kar je
najverjetnejsi vzrok ta, da imajo vedno bolj v zavesti prihodnost. Tudi v obveznice, delnice in
vzajemne sklade nalaga 13 % anketirancev, ki so pripravljeni tvegati malo ve¢ in s tem tudi
ve¢ pridobiti. V pokojninske nacrte, nepremicnine in vrednostne papirje jih skupaj nalaga kar
19 % anketirancev, saj jih je precej lastnikov nepremi¢nin. Zaskrbljujo€ je podatek, da kar 10
% ne varcuje in nima prihrankov. Samo 1 %, to je en anketiranec, nalaga del svojega dohodka

v lastno podjetje.

Sklenjeno pokojninsko varcevanje
anketirancev

" da ne

Grafikon 17: Sklenjena dodatna oblika pokojninskega varcevanja

Vir: Anketa

Dodatno pokojninsko varcevanje ima sklenjeno komaj 49 % anketiranih. Glede na vecino
anketirancev, ki so stari od 31 do 40 let in jim do upokojitve manjka najmanj 20 let, je ta
podatek dokaj sprejemljiv. Ce pogledamo iz druge plati, je rezultat premajhen, saj po
napovedih strokovnjakov lahko na nase pokojninske blagajne racunamo le do leta 2030.

Posameznik bi se moral zavedati resnosti situacije, zato bi ta procent moral biti veliko vi§ji.
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Grafikon 18: Mesecno varcevanje

Vir: Anketa

Na vprasanje, koliko so pripravljeni anketiranci mese¢no varcevati za zastavljene cilje, je kar
37 % odgovorilo, da bi lahko varcevali do 40 EUR mesecno, kar velik delez (30 %) si lahko
privosci varcevati od 41 do 80 EUR in komaj 8 % lahko varcuje 201 EUR ali ve¢. Podatki so
glede na mesecne prihodke anketirancev dokaj nizki, saj ima kar 33 % do 1.000 EUR

dohodkov na mesec.

B za starost
Cilji varcevanj anketirancev

B za druzinske potrebe
(nakup stanovanja

avtomobila)
m za nakup luksuznih

dobrin ( razni hobiji)

Drugo (potovanje,
Solanje otrok, splosna

vamost)
M Ne varcuje

Grafikon 19: Cilji var¢evanja

Vir: Anketa

Najvecji odstotek anketirancev (41 %) varCuje za druzinske potrebe, na kar v veliki meri
vpliva starost anketirancev. Za starost jih varuje 38 %, kar je glede na sedanje stanje
pokojnin majhen deleZ, posebej, ¢e primerjamo, da jih kar 16 % varcuje raje za luksuzne
dobrine. Samo 4 % vpraSanih varcuje za Solanje otrok, potovanja ali sploSno varnost in Se

vedno se najde 1 % vprasanih, ki ne varcuje, kar je lahko tudi posledica nizkega dohodka.
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Anketiranci zaupajo:

™ bankam ® zavarovalnicam
1 vzajemnim skladom | pokojninskim skladom
drugim finan¢nim institucijam ® Drugo (sebi)

Grafikon 20: Zaupanje institucijam
Vir: Anketa

Kot je pricakovano, v teh Casih najve¢ anketirancev zaupa bankam (66 %), saj so najbolj
zanesljive. Samo 13 % zaupa zavarovalnicam, 9 % vzajemnim skladom in komaj 6 %
pokojninskim skladom, kar kaze na to, da se zgoraj navedenih 49 % anketirancev ne odlo¢a za
te oblike pokojninskih varevanj. Samo 1 % zaupa drugim finanénim institucijam, 5 % pa

zaupa bolj sebi kot kateri koli instituciji, pri ¢emer je vzrok verjetno v sedanji gospodarski

situaciji.

Pregled nad vioZenim denarjem

i

91%

" da W ne

Grafikon 21: Pregled nad vloZenim denarjem

Vir: Anketa

Kar 91 % vpraSanih ima pregled nad vloZenim denarjem, kar kaze na skrbnost in previdnost

anketirancev, ostalih 9 % pa nima pregleda nad vloZenim denarjem.
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Placilo ra¢unovs prihranki?

<>

" da M ne |

Grafikon 22: Placevanje mesec¢nih racunov s prihranki

Vir: Anketa

27 % anketirancev placuje s prihranki mese¢ne raCune kljub dokaj visokim dohodkom

anketirancev.

BelezZenje izdatkov

I da M ne

Grafikon 23: BeleZenje vsakodnevnih izdatkov

Vir: Anketa

Kar 30 % vpraSanih svojega €asa ne bi namenilo beleZenju izdatkov, kar je posledi¢no
povezano s tem, da je tako velik procent primoran placevati tekoce stroSke s privaréevanim

denarjem.
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Izposojen denar anketirancev

Kreditnih kartic (od 100 dCRME 13%
Limiti (od 30 do 4.000 257D
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Nima izposojenega denarja — 21

Grafikon 24: Izposojen denar

Vir: Anketa

Samo 35 % anketirancev ima posojila, ki se gibljejo od 1.500 do 135.000 EUR. Tudi limitov
ni veliko (25 % od 40 do 4.400 EUR), saj ima vecina pod 2.000 EUR limita. 13 %
anketirancev ima dolgove v visini od 100 do 1.000 EUR pri kreditnih karticah. Visok znesek
anketirancev 27 % nima izposojenega denarja, kar je verjetno posledica visjih dohodkov

anketirancev.

Vplivfinanéne Krize na anketirance

1-
30% I

nié 1 malo srednje 1 veliko I

18% '

Grafikon 25: Vpliv finan¢ne krize/recesije

Vir: Anketa
Glede na vsakodnevna porocila o vedno vecjem vplivu finan¢ne krize na nase gospodarstvo je

presenetljivo, da je samo na 17 % anketirancev finan¢na kriza veliko vplivala. 35 % cuti

majhen vpliv, na 30 % vpraSanih vpliva srednje in na 18 % vprasanih ni¢ ne vpliva. Rezultati
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kazejo, da so anketiranci zaposleni v podjetjih, katere financna kriza $e ni zajela oziroma jih

ne bo zajela.

N stanovanja Koriscenje financne

Kkrize anketirancev

vrednostnih papirjev
pap1rj 89%

ne bom izkoristil/a
finanéne krize za vecj
nakupe

Drugo (avto, razvoj

podjetja) 30, 2% j

Grafikon 26: Koris¢enje finan¢ne krize

Vir: Anketa

Ne glede na predhodne ugotovitve se bo samo 6 % odlocilo za nakup stanovanja in samo 3 %
se bodo odlo¢ili za nakup vrednostnih papirjev, kar je presenetljivo majhen znesek glede na
to, da vecina strokovnjakov priporo¢a nakup in investicije zaradi tako nizkih cen. 2 %
vprasanih bo kupilo avto oziroma nalozilo denar v razvoj podjetja; slednje je tudi dobra
investicija. Kar 89 % jih ne bo investiralo, kar je glede na relativno visoke dohodke in nizek

vpliv finan¢ne krize presenetljivo, da anketiranci niso pripravljeni prevzeti rizikov.
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S SKLEP

Zivimo v &asu, kjer ima cela Evropa tezave s pokojninami in brezposelnostjo. To je lahko
velika tezava posameznika in ta nesrecen slucaj nas lahko doleti v vsakem trenutku. Zatorej je
Se posebej pomembno, da za lastno premozenje poskrbimo ne glede na to, kako veliko je. Prvi
in najpomembne;jsi korak je postavitev ciljev in nato iskanje novih moznosti na trzi$¢u. Nasa
prihodnost bo zaznamovana preko nasih sedanjih aktivnosti in misljenja. Pri tem je klju¢nega
pomena varcevanje in investiranje privarcevanega denarja. Najvecjo pomo¢ nam vsekakor
nudijo strokovnjaki na tem podrocju, ¢e se pa cutimo dovolj sposobni, se lahko tega dela
lotimo tudi sami in si s pomoc¢jo finan¢nega nacrta jasno prikazemo naSe financ¢no stanje.

Nadaljnji koraki so nato odvisni od nasih prihodkov in odhodkov.

Odlocitev za samo-poizkus je bila samo vpraSanje Casa in tako je bilo uvedeno nacrtovanje
osebnega denarnega toka. Vsak posameznik se mora zase odlocati, ¢e zeli uvesti taksno

obliko nacrtovanja osebnih financ, vendar je resni¢no vredno poizkusa.

Pogosto se ne zavedamo, da smo denar, ki ga porabljamo za nesmiselne stvari, morali
zasluziti z veliko truda in smo za to porabili veliko ¢asa, ki je po navadi ve¢ vreden, kot je
vreden prisluzen denar. Mogoce bi pripomoglo k bolj razumnemu porabljanju denarja
preracunavanje, koliko ur moramo delati za dobrino, ki jo kupujemo. Morda je to klju¢ k bolj
premisljenim nakupom, ampak ravno majhne in nepotrebne stvari nam dajo tisti tako potreben
obcutek srece. Zivljenje, ki ga imamo, je samo eno, zato je dobro, da si tu in tam privo$é¢imo
kak$no malenkost, ki nam da veg, kot smo morali za njo placati. Zivljenje moramo $e vedno
ziveti z veseljem in ne imeti pred seboj samo financ, saj nam kupi denarja le redko prinesejo
vsesplosno sreCo. Poiskati zlato sredino med varcevanjem in porabljanjem naSih financ je

klju¢ do osebne srece in zadovoljstva.

Denar nas podpira pri dosegi ciljev, vsekakor pa naj ne bo nas glavni cilj. Torej denar mogoce

je sveta vladar, vendar naj ne bo nas osebni vladar.

Moj osebni cilj: biti bogata osebnostno in v dusi ter uspesna v osebnih financah.
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7 PRILOGE

Priloga 1: Razpredelnica meseénih prihodkov in odhodkov

MESECNI DOHODKI

Dohodek iz dela (placa, pokojnina), opravljanja

samostojne dejavnosti in/ali honorar

Sept.

Okt. Nov.

\ Dec.

Dohodek iz premozenja in/ali kapitala

Dohodki iz razli¢nih oblik zavarovanja

Prodaja nepremic¢nin/premic¢nin

Drugi dohodki

SKUPNI MESECNI DOHODKI
ODHOD RO
OSNOVNI STROSKI

0€

0€

0€

0€

0€

0€

0€

0€

Hrana (nakup zivil, kosila, malice ...)

Obleka in obutev

Kozmetika in higiena

Cistila

Osebna nega (frizer, kozmeticarka ...)

Zdravstveni pregledi/terapije, zdravila

STANOVANJSKI STROSKI

0€

0€

0€

0€

Najemnina

Elektrika

Plin

Telefon, mobilna telefonija

Voda

Ogrevanje

Komunalni stroski

Vzdrzevalni stroski, popravila

Upravljanje nepremi¢nin

Internet

RTV naroc¢nina

Kabelska TV

Oprema (pohistvo, bela tehnika ...)

POSOJILA (KREDITI)

0€

0€

0€

0€

Potrosniski kredit

Stanovanjski kredit

Hitri kredit

Bankredit

Limit na osebnem ra¢unu

VARCEVANJE/INVESTICIJE

0€

0€

0€

0€

Varéevalni ra¢un

Namensko varcevanje

Rentno varcevanje

Otrosko varCevanje

ZAVAROVANJA

0€

0€

0€

0€

Dopolnilno zdravstveno zavarovanje

Nezgodno zavarovanje
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Zivljenjsko zavarovanje

Nalozbeno ali  klasicho meSano  Zivljenjsko

zavarovanje

Zavarovanje avtomobila in drugih motornih vozil ...

Zavarovanje nepremicnine

Druga premoZzenjska zavarovanja

OTROCI

0€

0€

0€

0€

Varstvo otroka (vrtec, varuska ...)

Prehrana v Soli

Zepnina

IzvenSolske dejavnosti (tecaji, treningi ...)

PREVOZ

0€

0€

0€

0€

Javni prevoz

Registracija avtomobila

Servis in vzdrzevalni stroski avtomobila

Gorivo

Cestnine, parkirnine

PROSTI CAS

0€

0€

0€

0€

Stroski za pocitnice, izlete ...

Casopisi, revije, knjige

Kultura in zabava (kino, koncerti, gledalisce ...)

Rekreacija

Tecaji, izobrazevanja

Vrt (najemnina, orodje, sadike ...)

Domace zivali (hrana, veterinar ...)

DRUGI STROSKI

0€

0€

0€

0€

Drugo

Drugo

Drugo

SKUPNI MESECNI STROSKI/ODHODKI

0€

0€

0€

0€

RAZLIKA MED DOHODKI IN STROSKI

0€

0€

0€

0€

Vir: (www.abanka.si/sys/cmsres.aspx?Fileld=241004, 06. 02. 2010)
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Priloga 2: Anketa

OSEBNE FINANCE

Pozdravljeni!

Moje ime je Agata Zagorsek, sem $tudentka VSS Academia.

Za uspesno zakljuCen Studij potrebujem diplomsko delo, katerega sestavni del je anketni
vprasalnik. Da lahko uporabim anketo, moram imeti najmanj 100 izpolnjenih anket.
Vljudno vas prosim, da anketo izpolnite tako, da odkljukate bunkico pred izbranim
odgovorom, oziroma vpisSete odgovor v za to pripravljene okvir¢ke. Anketa obsega 16 kratkih
vprasanj in vam bo vzela najve¢ 10 minut vasega ¢asa. Anketa je anonimna in zagotavljam

vam, da jo bom uporabila samo in izklju¢no za namene Studija!

Iskreno se vam zahvaljujem za vase sodelovanje!

1. Spol
Zenski

Moski

2. Starost

od 20 let

od 21 let do 30 let
od 31 let do 40 let
od 41 let do 50 let

51 let in ved

3. Izobrazba
osnovnosolska (3. st.)
poklicna (4. st.)

srednjesolska (5. st.)
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vi§jesolska (6. st.)

visokoSolska in ve¢ (7. st.)

4. Koliko znasa vsota vaSih mesecnih dohodkov? (Placa, pogodbe, sejnine, izplacila

potnih stroskov ...)
do 500 €

od 501 € do 800 €

od 801 € do 1.000 €
od 1.001 € do 1.300 €

od 1.301 € ali vec

5. Koliksna je viSina vasSih mesecnih izdatkov za spodaj nastete Zivljenjske potrebs¢ine?
a) hrana in pijaca
b) obleka in obutev ‘

c) stroski stanovanja (najemnina, kredit, obratovalni stroski) |

d) drugo

6. Kje imate naloZene prihranke? (Lahko odkljukate ve¢ odgovorov.)
v denarju, na ra¢unu in ban¢nih vlogah

v zivljenjskem zavarovanju in rentnem varcevanju

v obveznicah, delnicah ali vzajemnih skladih

v pokojninskih nacrtih

v nepremicninah in vrednostnih papirjih

nimam prihrankov

drugo: |
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7. Ali imate sklenjeno kaks$no obliko dodatnega pokojninskega varcevanja?
da

ne

8. KakS$en znesek ste pripravljeni mese¢no dodatno varcevati za zastavljene cilje?
do 40 €

od 41 € do 80 €

od 81 €do 120 €

od 121 € do 200 €

201 € ali ved

9. Za zadovoljitev katerih ciljev varcujete? (Lahko odkljukate ve¢ odgovorov.)
za starost

za druzinske potrebe (nakup stanovanja, avtomobila)

za nakup luksuznih dobrin (razni hobiji)

drugo: ‘

10. Katerim institucijam najbolj zaupate? (Lahko odkljukate ve¢ odgovorov.)
bankam

zavarovalnicam

vzajemnim skladom

pokojninskim skladom

drugim finan¢nim institucijam

drugo: ‘
11. Ali imate pregled nad vloZenim denarjem/prihranki? (Koliko ste privarcevali, kakSni

S0 pogoji varcevanja?)

da
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ne

12. Ali s prihranki kdaj plac¢ujete mese¢ne racune, kot so elektrika, telefon, voda ...?

da

ne

13. Ali bi se vam beleZenje vsakodnevnih izdatkov zdela izguba ¢asa?
da

ne

14. Koliko denarja imate izposojenega v obliki ... ? (VpiSite zneske.)

posojil
limitov
kreditnih kartic

nimam izposojenega denarja

15. Koliko finan¢na kriza/recesija ogroza vaSe osebne finance?
veliko

srednje

malo

(%

nic

16. Ali ste oz. boste financno krizo/recesijo izkoristili za pridobitev

odkljukate ve¢ odgovorov.)

stanovanja

vrednostnih papirjev

ne bom izkoristil/a finan¢ne krize za vecje nakupe

drugo:
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