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POVZETEK

Druzbe uporabljajo transferne cene za namene davéne optimizacije in doseganje poslovnih
ciljev. Namen dokazovanja transfernih cen pri poslovanju s povezanimi osebami za potrebe
Davcne uprave je dokazati, da ustvarjeni prihodki dejansko ustrezajo odhodkom, tako da se
lahko uc¢inek meri na vsakem koraku procesa. Oblikovanje ustrezne politike transfernih cen je
pomembno tudi zato, ker so od nje odvisni prihranki in dobicki. Transferne cene tako vplivajo
na celotno verigo poslovanja: od raziskav in razvoja, proizvodnje, marketinga, do distribucije

ter prodajnih in poprodajnih aktivnosti.

Z izracuni sem dokazala, da metoda primerljivih trznih cen za podjetje ni vedno najugodnejsa
metoda izracuna transferne cene, prav tako pa je razlika med metodo notranje in zunanje
primerljive cene. V danih primerih danih je pri vecini izra¢unov metoda zunanje primerljive

cene res najugodnejsa, pri nekaterih pa so druge metode s staliS¢a podjetja ustreznejSe.

Prav tako sem ugotovila, da je zelo pomembno, da se izracuni in dokumentacija glede
transfernih cen in uporabe metod oblikujejo sproti ob nastanku poslovnih dogodkov, kajti
pogoji, ob katerih so transakcije nastale, se lahko v enem letu zelo spremenijo, pa tudi
zagotavljanje dokumentacije in preverjanje pogojev »za nazaj« je zelo tezko, vcéasih celo

nemogoce.



ABSTRACT

Companies use transfer pricing for the purposes of tax optimisation and achievement of
business goals. The purpose of evidencing transfer pricing by operating with affiliate
companies for needs of Tax administration is to prove that the achieved incomes in fact suit
the outcomes, so that the result can be measured at every step of the process. The formation of
transfer pricing is also important because of its dependence on savings and profits. Transfer
pricing is affecting on a whole chain of operation from research and development to

production, marketing, distribution and sales and after-ales activities.

My calculations demonstrated that the comparable uncontrolled price (CUP) method is not
always the most favourable method for company to calculate transfer pricing, and there’s also
a difference between external comparables and internal comparables. By most of the
calculations the method of external comparables is the most advantageous, but in some the

other methods are more appropriate.

I have also established that it’s very important that the calculations and documentation
regarding transfer pricing is formed simultaneously for each transaction, because the
conditions, on which the transactions originated, can change very much in a year, and it’s also
very difficult, if not impossible, to assure the documents and to check the conditions for past

time.
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1 UVOD

1.1 Organizacija, v kateri sem opravljala diplomsko nalogo

Podjetje, v katerem sem zaposlena, je druzinsko podjetje z enim lastnikom. Ukvarja se s
trgovino in storitveno dejavnostjo. Podjetje je bilo ustanovljeno leta 1990 in je nastalo na

osnovi obrtne dejavnosti, ki jo je imel lastnik podjetja Ze od leta 1980.

Leta 2004 je lastnik ustanovil Se eno podjetje. Ker imata podjetji skupne posle, sta po
definiciji v Zakonu o davku od dohodkov pravnih oseb povezani, in ker podjetje ZZV, d. 0. o.,

izkazuje nepokrito davéno izgubo iz preteklih let, morata ugotavljati transferne cene.

Podjetji imenujem ABC, d. o. o. in ZZV, d. o. o., podatke pa uporabljam z dovoljenjem
lastnika oz. direktorja obeh podjetij.

1.2 Opredelitev obravnavane zadeve

Transferne oziroma prenosne cene so cene, ki si jih za medsebojne transakcije oz. transferje
zaracunavajo povezane osebe. Lahko so drugac¢ne kot cene na trziS¢u, vendar naj bi se
zagotavljale na ravni cen enakih ali primerljivih proizvodov, ki bi se v primerljivih

okolis¢inah dosegle na trgu med nepovezanimi osebami.

Med povezanimi osebami obstaja ve¢ nacinov dolo¢anja transfernih cen. Lahko so stvar trznih
pogajanj obeh strank in se njihovo oblikovanje ne razlikuje od oblikovanja cen med dvema
nepovezanima osebama. Lahko pa so dolo¢ene administrativno, kar pomeni, da se povezane
osebe dogovorijo o nacinu oblikovanja transfernih cen oziroma o izbranih metodah za njihovo

dolocanje.

Glede na to, da izbrana metoda oblikovanja transfernih cen po navadi doloca tudi viSino
transferne cene, je izbira metode eno najpomembnejsih opravil pri oblikovanju transfernih

cen.



1.3 Namen, cilji in osnovna teza diplomskega dela

Namen diplomske naloge je predstaviti zakonodajo, ki ureja transferne cene, in z raziskavo
ugotoviti, kako razliéne metode za dolocanje transfernih cen vplivajo na obdavcitev z davkom

od dohodkov pravnih oseb.

Osnovna teza diplomske naloge je, da enotna uporaba metod za dolo¢anje transfernih cen za
vse poslovne dogodke ni najprimernejsa, ¢eprav je v pravilniku o transfernih cenah dolo¢eno,
da je metoda primerljivih prostih cen preferencna metoda, ki naj bi se uporabljala prednostno
pred ostalimi metodami. Podjetje se mora na osnovi simulacij in izraCunov za vsak poslovni
dogodek posebej odlociti, katero metodo za izraun transfernih cen bo uporabilo, saj je od

tega odvisna visina obdav¢itve.

1.4 Predpostavke in omejitve

Pravilnik o transfernih cenah in vodila OECD priporo¢ajo kot najustreznejSo za dolocanje
transfernih cen doloceno metodo primerljivih prostih cen. Ta naj bi se uporabljala prednostno

pred ostalimi metodami.

17. ¢len Pravilnika o transfernih cenah dolo¢a, da se primerljive trzne cene dolocajo na

podlagi posamicne presoje za vsako transakcijo posebe;.

2. odstavek 381. ¢lena Zakona o davénem postopku (Uradni list RS, §t. 117/2006) doloca, da
mora davéni zavezanec dokumentacijo iz prvega odstavka tega ¢lena zagotavljati tekoce,

vendar najpozneje do predlozitve davénega obracuna.

Cilji raziskave je dokazati, da je treba na osnovi simulacij in izra¢unov za vsak poslovni
dogodek posebej odlociti, katero metodo za izracun transfernih cen bo podjetje uporabilo, saj
je od tega odvisna viSina obdavcitve. Prav tako zelim potrditi, da je treba dokumentacijo

zagotavljati sproti in tekoce, in ne Sele ob predlozitvi davénega obracuna.
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1.5 Predvidene metode raziskovanja

V prvem delu naloge sem predstavila zakonodajo, ki dolo¢a ugotavljanje povezanosti oseb in
zagotavljanje transfernih cen. V drugem delu sem predstavila dokumentacijo, ki je potrebna v
zvezi s transfernimi cenami, v nadaljevanju pa sem opredelila metodologijo za dolocanje
transfernih cen. V sedmem poglavju sem naredila prakticen izratun oz. dokazovanje
transfernih cen za razli€ne poslovne dogodke glede na razlicne metode dokazovanja in

izraCunavanja, v sklepnem osmem poglavju pa sem povzela ugotovitve in izraune.
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2 OPREDELITEV TRANSFERNIH CEN

2.1 Definicija transfernih cen

S pojmom transferne cene razumemo cene, po katerih si povezane oseb ali posamezni deli

povezanih oseb med seboj zaracunavajo poslovne ucinke.

www.beefes.si

Transferna (prenosna) cena je lahko enaka trzni ceni, torej ceni, ki bi se na trgu dosegla med
nepovezanimi osebami, lahko pa je visja ali nizja.
Transferne cene so lahko prilagojene ali neprilagojene. Za neprilagojene cene je znacilno, da

so enake ali pa vsaj podobne trznim cenam. Prilagojene cene pa so razlicne od trznih.

Transferne cene naj bi se torej zagotavljale na ravni cen enakih ali primerljivih izdelkov in bi
se v primerljivih okolis¢inah dosegle med nepovezanimi osebami na trgu. Vecina evropskih
davénih uprav izpostavlja transferne cene kot glavni mednarodni davcni problem, zato je
vedno vec¢ drzav uvedlo ali na novo uvaja pravila za oblikovanje transfernih cen. (Debeljak,

Kuhar, 2006, 4).

V tujini Ze dolgo poznajo transferne cene. V mednarodnih podjetjih lahko je sistem
transfernih cen tudi prelivanje dobi¢ka v drzave z nizjo stopnjo obdavcitve. Mednarodna
podjetja lahko zmanjSujejo davéno osnovo tako, da svoje izdelke ali storitve izvaZzajo in
uvazajo po transfernih cenah, ki omogocajo izkazati vi§ji dobi¢ek v drzavah, kjer je

obdav¢itev ugodnejsa, in »prenesti« stroske v drzave, kjer je obdavcitev podjetij visoka.

Zgled

Druzba A posluje v dveh drzavah. V prvi drzavi je stopnja davka od dohodka 25 %, v drugi
drzavi pa 15 %. Druzba bi lahko maksimizirala dobicek tako, da bi s transfernimi cenami
izkazala nizek dobicek v prvi drZavi, kjer je obdavc€itev visoka (25 %), ter visok dobicek v

drugi drZavi, kjer je obdavcitev nizka (15 %).
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2.2 Zakonodaja

Transferne cene, povezane osebe, metode za dolo¢anje transfernih cen in dokumentacija, ki so
jo davéni zavezanci dolzni zagotavljati v zvezi s povezanimi osebami, so opredeljeni v

naslednjih zakonskih aktih:

e Zakon o davku od dohodka pravnih oseb (Uradni list RS, §t. 40/2004; v nadaljevanju
ZDDPO-1 in Uradni list RS, §t. 117/2006; v nadaljevanju ZDDPO-2)

ZDDPO-2 dolo¢a davéno osnovo pri poslovanju med povezanimi osebami, prav tako pa

podrobneje doloca, kdo so povezane osebe in kakSni so pogoji, da se dve osebi Stejeta za

povezani.

16. clen ZDDPO-2 opredeljuje poslovanje med povezanimi osebami rezidenti in nerezidenti.

17. ¢len ZDDPO-2 opredeljuje poslovanje med povezanimi osebami rezidenti ter med

rezidenti in fizi€nimi osebami, ki opravljajo dejavnost.

Oba ¢lena opredeljujeta tudi, kdo so druzinski ¢lani, ki vplivajo na povezanost oseb.

V 18. ¢lenu ZDDPO-2 je opredeljeno, da dokumentacijo, ki jo mora davéni zavezanec

zagotavljati v zvezi s poslovanjem s povezanimi osebami, doloca Zakon o davénem postopku.

19. ¢len opredeljuje obresti, ki se lahko oz. morajo zaraCunavati med povezanimi osebami.

e Pravilnik o izvajanju Zakona o davku od dohodkov pravnih oseb (Uradni list RS, §t.
60/2007)
S tem pravilnikom se doloc¢ajo podatki iz dokumentacije o oblikovanju transfernih cen, ki jih

mora davcni zavezanec predlagati ob predlozitvi davénega obracuna.

e Zakon o davénem postopku (Uradni list RS, §t. 54/2004; v nadaljevanju ZDavP-1, in
Uradni list RS, $t. 117/2006; v nadaljevanju ZdavP-2)

ZDavP-2 v 382. ¢lenu doloca dokumentacijo, ki jo mora zagotavljati davéni zavezanec v

zvezi z oblikovanjem transfernih cen. Doloca tudi roke za pripravo in predlozitev

dokumentacije ter rok za njeno hranjenje.
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e Pravilnik o transfernih cenah (Uradni list RS, $t. 141/2006)
Ta pravilnik podrobneje opisuje metode doloCanja primerljive trzne cene iz 16. Clena
ZDDPO-2.
Te metode so:
— metoda primerljivih prostih cen,
— metoda preprodajnih cen,
— metoda dodatka na stroske,
— metoda porazdelitve dobicka in

— metoda stopnje Cistega dobicka.

Pravilnik opredeljuje tudi analizo primerljivosti in dejavnike pri ugotavljanju primerljivosti.

e Pravilnik o priznani obrestni meri (Uradni list RS, §t. 141/2006)

Ta pravilnik dolo¢a metodologijo za doloCanje priznane obrestne mere in priznano obrestno
mero za obresti na posojila med povezanimi osebami, ki se uposSteva pri ugotavljanju
prihodkov in odhodkov zavezanca. Doloca tudi, katere obrestne mere predpiSe financni

minister in katere obrestne mere se uporabljajo za dolo¢ene izraCune obrestnih mer.

e Vodila s podro¢ja transfernih cen za multinacionalke in davéne uprave (Transfer
Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations), ki jih je
leta 1995 sprejela Organizacija za ekonomsko sodelovanje in razvoj (v nadaljevanju
OECD)

Vodila OECD so temeljni mednarodni dokument, ki obravnava transferne cene. Osnovno

izhodisce, ki ga uveljavljajo smernice OECD, je, da je treba pri vseh poslih med povezanimi

osebami uporabljati tako imenovane nevtralne prenosne cene.

¢ Slovenski racunovodski standardi 2006 (Uradni list RS, §t. 118/2005)

e Kodeks ravnanja v zvezi z dokumentacijo za transferne cene za povezana podjetja v

Evropski uniji (EU TPD)
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3 OPREDELITEV POVEZANIH OSEB PRI TRANSFERNIH
CENAH

ZDDPO-2 povezane osebe lo¢i na povezane osebe nerezidente in povezane osebe rezidente.

3.1 Povezane osebe — nerezidenti

ZDDPO-2 v 16. ¢lenu opredeljuje povezane osebe v razmerju rezident — nerezident, in sicer
takole:
Za povezani osebi se Stejeta zavezanec rezident ali nerezident in tuja pravna oseba ali tuja

oseba brez pravne osebnosti, ki ni zavezanec (v nadaljnjem besedilu: tuja oseba), ce:

1. ima zavezanec neposredno ali posredno v lasti najmanj 25 % vrednosti ali Stevila delnic ali
delezev v kapitalu (upravljanju ali nadzoru oziroma glasovalnih pravic), v tuji osebi ali
obvladuje tujo osebo na podlagi pogodbe ali se pogoji transakcije razlikujejo od pogojev, ki
so ali bi bili v enakih ali primerljivih okolis¢inah doseZzeni med nepovezanimi osebami;

ali

2. ima tuja oseba neposredno ali posredno v lasti najmanj 25 % vrednosti ali Stevila delnic ali
delezev v kapitalu, upravljanju ali nadzoru oziroma glasovalnih pravic v zavezancu ali
obvladuje zavezanca na podlagi pogodbe ali se pogoji transakcije razlikujejo od pogojev, ki
so ali bi bili v enakih ali primerljivih okoli§¢inah doseZeni med nepovezanimi osebami;

ali

3. ima ista oseba hkrati neposredno ali posredno v lasti najmanj 25 % vrednosti ali Stevila
delnic ali delezev v kapitalu, upravljanju ali nadzoru v zavezancu in tuji osebi ali dveh
zavezancih ali ju obvladuje na podlagi pogodbe ali se pogoji transakcije razlikujejo od
pogojev, ki so ali bi bili v enakih ali primerljivih okoli§¢inah dosezeni med nepovezanimi
osebami;

ali
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4. imajo iste fizine osebe ali njihovi druzinski ¢lani neposredno ali posredno v lasti najman;
25 % vrednosti ali Stevila delnic ali deleZev v kapitalu, upravljanju ali nadzoru v zavezancu in
tuji osebi ali dveh rezidentih ali ju obvladujejo na podlagi pogodbe ali se pogoji transakcije
razlikujejo od pogojev, ki so ali bi bili v enakih ali primerljivih okoli§¢inah dosezeni med

nepovezanimi osebami.

Bistven kriterij za opredelitev povezanih oseb nerezidentov je torej kapitalska povezava ali
povezava zaradi posrednega ali neposrednega nadzora oz. pravice do upravljanja in
glasovanja med dvema druzbama. Druzbi se za namene ugotavljanja transfernih cen Stejeta za
povezani, Ce je njuna neposredna ali posredna kapitalska povezanost ali so pravice v

upravljanju vsaj 25 %.

3.2 Povezane osebe — rezidenti

Definicija povezanih oseb rezidentov je navedena v 17. ¢lenu ZDDPO-2, in sicer:

Za povezani osebi se Stejeta rezidenta:

1. ki sta povezana v kapitalu, upravljanju ali nadzoru tako, da ima en rezident neposredno ali
posredno v lasti najmanj 25 % vrednosti ali Stevila delnic ali delezev v kapitalu, upravljanju
ali nadzoru oziroma glasovalnih pravic v drugem rezidentu ali obvladuje drugega rezidenta na
podlagi pogodbe na nacin, ki se razlikuje od razmerij med nepovezanimi osebami;

ali

2. ¢e imajo iste pravne ali fizine osebe ali njihovi druzinski ¢lani v dveh rezidentih
neposredno ali posredno v lasti najmanj 25 % vrednosti ali Stevila delnic ali delezev v
kapitalu, upravljanju ali nadzoru oziroma glasovalnih pravic ali ju obvladujejo na podlagi

pogodbe na nacin, ki se razlikuje od razmerij med nepovezanimi osebami.
Za povezani osebi se Stejeta tudi rezident in fizicna oseba, ki opravlja dejavnost, ¢e ima ista

fizi¢na oseba ali ¢e imajo njeni druZinski ¢lani v rezidentu najmanj 25 % vrednosti ali Stevila

delnic ali delezev v kapitalu, upravljanju ali nadzoru oziroma glasovalnih pravic ali obvladuje
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rezidenta na podlagi pogodbe na nacin, ki se razlikuje od razmerij med nepovezanimi

osebami.

Na osnovi navedenih dolo¢b lahko govorimo o treh naéinih povezanosti:

1. rezident — rezident, kadar sta kapitalsko ali s pravicami do upravljanja, glasovanja ali
nadzora povezana (posredno ali neposredno) najmanj v viSini 25% ali en rezident
obvladuje drugega rezidenta na podlagi pogodbe na nacin, ki se razlikuje od razmerij med

nepovezanimi osebami;

2. rezident — rezident, kadar imajo iste pravne ali fizicne osebe ali njihovi druzinski
¢lani najmanj 25 % kapitala (posredno ali neposredno) oz. pravic do upravljanja,
glasovanja ali nadzora ali ju obvladujejo na podlagi pogodbe na nacin, ki se razlikuje od

razmerij med nepovezanimi osebami;

3. rezident — fizi¢na oseba, ki opravlja dejavnost, ¢e ima ona ali ¢e imajo njeni
druzinski ¢lani najmanj 25 % kapitala oz. pravic upravljanja, glasovanja ali nadzora ali
obvladuje rezidenta na podlagi pogodbe na nacin, ki se razlikuje od razmerij med

nepovezanimi osebami.

Druzbi se za povezani Stejeta tudi v primeru, ko iste osebe ali njihovi druzinski c¢lani
sodelujejo v nadzornih telesih ali upravljanju dveh druzb, torej imajo moznost vplivanja na

sprejemanje odlogitev. (Zuzek Roppa, 2008, 9/10)

Transferne cene je treba ugotavljati tudi, ¢e med rezidentom in drugo osebo obstajajo druga
razmerja, ki se razlikujejo od razmerij med nepovezanimi osebami, zlasti razmerje z osebo, ki
ima ugodnejsi daveni polozaj in bi se posli opravili pod druga¢nimi pogoji, ¢e ugodnejSega
davénega polozaja ne bi bilo.

(http://www.davkoplacevalci.com/davki super clanki.cfm?idd=34# ftnrefl finrefl)
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3.3 Prihodki in odhodki med povezanimi osebami

Pri ugotavljanju prihodkov se upostevajo transferne cene s povezanimi osebami za sredstva,
vkljuéno z neopredmetenimi sredstvi, ter storitve, vendar prihodki najmanj do viSine,
ugotovljene z upostevanjem cen takih ali primerljivih sredstev ali storitev, ki se v primerljivih
okolis¢inah doseZejo ali bi se dosegle na trgu med nepovezanimi osebami (v nadaljnjem
besedilu: primerljive trzne cene). Pri ugotavljanju odhodkov zavezanca se upostevajo
transferne cene s povezanimi osebami za sredstva, vklju¢no z neopredmetenimi sredstvi, ter

storitve, vendar odhodki najve¢ do viSine, ugotovljene z upostevanjem primerljivih trznih cen.

Zaradi zavarovanja »svoje davéne osnove« davéne uprave veliko pozornosti namenijo
ugotavljanju prihodkov in odhodkov v poslovanju med povezanimi osebami. Vecina drzav je
uvedla tako imenovana pravila oblikovanja transfernih cen (po metodah OECD), ki naj bi
onemogocila prelivanje dobickov v davéno ugodnejsi prostor. Tako se daveéni prihodki pri
poslovanju med povezanimi osebami upostevajo v viSini transfernih cen le, ¢e te niso nizje od

primerljivih trznih cen.

Ce si povezani podjetji med seboj prodajata izdelke in storitve po ceni, ki je niZja od trzne,
mora podjetje, ki je te izdelke prodalo povezani osebi po ceni, ki je nizja od trzne, svoje
davéne prihodke povecati do visine trznih prihodkov. In seveda nasprotno, podjetje, ki je
kupilo blago in storitve od povezane osebe po ceni, ki je visja od trzne, mora za ta del (razlika

med trzno in nakupno ceno) zmanjsati svoje davéne odhodke.

V praksi to pomeni, da bomo v poslovni bilanci izkazovali prihodke in odhodke na podlagi
poslovnih listin, za obracun davka od dohodka pravnih oseb pa bomo morali prihodke in/ali

odhodke ustrezno popraviti (prilagoditi, povecati, zmanjSati) do visine trznih cen.

Seveda pa obstajajo povezane druzbe tudi v Sloveniji (rezidenti). V primeru poslovanja med
povezanimi osebami v Sloveniji ne prihaja do odlivanja davka v drzave z ugodnejSo
obdavcitvijo, zato je v zakonu doloCeno, da se dav¢na osnova iz naslova poslovanja po
transfernih cenah med povezanimi osebami rezidenti popravlja le, kadar so izpolnjeni pogoji

iz 6. odst. 17. ¢lena in 19. ¢lena ZDDPO-2:
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— v davénem obdobju, za katero se ugotavljajo prihodki in odhodki, ne izkazuje nepokrite
davéne izgube iz preteklih obdobij ali

— ne placuje davka po tem zakonu po stopnji 0 % oziroma po posebej doloCeni stopnji,
nizji od splosne stopnje po 60. ¢lenu tega zakona ali

— ni oproscen placevanja davka po tem zakonu.

Vsekakor pa je treba ugotavljati transferne cene in popravljati davéno osnovo, kadar je ena od
povezanih oseb v Sloveniji fizi¢na oseba, ki opravlja dejavnost, saj so fizicne osebe

obdavcene po Zakonu o dohodnini (Ur. 1. RS, §t. 114/2006).

3.4 Posojila med povezanimi osebami

Pri ugotavljanju prihodkov se upostevajo obracunane obresti na dana posojila od povezanih
oseb, vendar najmanj do viSine zadnje objavljene, ob odobritvi posojila znane priznane
obrestne mere. Pri ugotavljanju odhodkov se upoStevajo obracunane obresti na prejeta
posojila od povezanih oseb, vendar najve¢ do visine zadnje objavljene, ob odobritvi posojila
znane priznane obrestne mere. Priznano obrestno mero iz prvega in drugega odstavka tega
¢lena doloci in objavi minister, pristojen za finance, pred zacetkom davénega obdobja, za
katero se bo uporabljala, pri tem pa uposteva, da gre za obrestno mero, ki se v primerljivih

okolis¢inah doseze ali bi se dosegla na trgu med nepovezanimi osebami.

V davénih obracunih je treba navesti tudi podatke v zvezi z obrestmi med povezanimi

osebami, in sicer o skupni vrednosti prejetih in/ali danih posojil povezanim osebam.
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4 OBLIKOVANJE TRANSFERNIH CEN

4.1 Vodila OECD

Vodila OECD o transfernih cenah za multinacionalke in davéne oblasti (angl.: Transfer
Pricing Guidelines for Multinational Enterprises and Tax Administrations) je izdala
organizacija OECD leta 1995 in se od takrat dopolnjujejo. Zadnja izdaja je sestavljena iz

osmih poglavij.

V prvem poglavju je podrobno opisano nacelo razdalje (angl.: arm's length rule). To je
nacelo, s katerim najlazje opiSemo pogoje, v katerih poslujejo nepovezane osebe. Nanasa se
na dve ali ve¢ oseb, ki med seboj niso povezane v smislu povezanih oseb v skladu z davénimi
zakoni, zato njihovo medsebojno poslovanje temelji na popolnoma trznih pogojih.

Oblikovanje transfernih cen v skladu z nac¢elom razdalje je splosno sprejeta metoda, s katero
davéni zavezanci porazdeljujejo dobicke med razli¢nimi podjetji ali deli podjetij v razli¢nih

drzavah.

Ekonomska logika nacela razdalje je v tem, da mora biti cilj vsakega podjetja maksimiziranje
dobicka iz vsakega opravljenega posla glede na poslovne funkcije, ki jih podjetje opravlja,
prevzeta tveganja in uporabljena sredstva v doloenem poslu (Guzina, 2003, 14, povz. po

Adams, 1999, 5).
Drugo in tretje poglavje vsebujeta opis metod za oblikovanje prenosnih cen. Najprej so
obravnavane tradicionalne transakcijske metode, nato pa Se transakcijske profitne metode.

Vse metode so podrobneje obravnavane v nadaljevanju.

V &etrtem poglavju smernice OECD opisujejo mozne nacine reSevanja nesporazumov, ki se

lahko pojavijo med podjetji in davéno upravo.

Peto poglavje obravnava pripravo dokumentacije in zbiranje informacij.
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Sesto poglavie je namenjeno oblikovanju prenosnih cen neopredmetenih sredstev, kot so
patenti, licence, blagovne znamke in podobno, kar je zapleteno predvsem zaradi tega, ker je

izredno tezko dolociti pravo vrednost neopredmetenega sredstva.

Sedmo poglavje obravnava posebnosti dolo¢anja prenosnih cen pri storitvah. Pri dolocanju
transfernih cen za storitve je pomembno predvsem dvoje: ali so bile storitve res opravljene in

kako naj se oblikujejo prenosne cene, da bodo v skladu z na¢elom razdalje.

V osmem poglavju so predstavljene posebnosti dogovorov o razdelitvi stroskov, ki pa morajo
prav tako biti v skladu z nacelom razdalje.
4.2 Dejavniki, ki vplivajo na oblikovanje prenosnih cen

Najpomembnejsi vpliv na oblikovanje transfernih cen ima zagotovo stopnja obdavcitve

dobicka. Nominalne stopnje obdav¢itve dobicka so v posameznih drzavah zelo razli¢ne:

Tabela 1: Nominalne stopnje dobic¢ka po posameznih drzavah

Drzava Nominalna davcna stopnja
Aysirija 25 %o
Ciper 10 %o
Cagka 24 %o
Danska 28 %
Francijza 33,33 %
Hrvaska 20 %
Irska 12,5 %
Japonska 30 %
Kitaiska 33 %
MadZarska 16 %
Mehika 30 %
Nemdija 25 %
Poliska 19 %%
Romunija 16 %
Slovaska 19 %
Sloveniia 25 %
Valika 30 %o
Britanija
ZDA 35 %

Vir: Meze, 2001, povz. po Deloitte Country snapshots, 2006
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Davek od dohodka pravnih oseb je najpomembnejSi davek, ki zadeva obdavcenje pravnih
oseb, pri ¢emer je dobicek definiran kot razlika med prihodki in odhodki. Obdav¢ljivi dobicek
se razlikuje od dobicka, izkazanega v poslovnih knjigah, saj vsi stroski niso davéno priznani
odhodki, prav tako pa obstajajo dolo¢ene davéne olajsave, ki znizujejo davéno osnovo. Ta
davek placujejo vse pravne osebe, ki poslujejo z namenom ustvarjanja dobicka. Z vidika
mednarodnih podjetij so davéni zavezanci za placevanje tega davka domaca podjetja za
dobicek, ustvarjen tako doma kot tudi v tujini, ter tuja podjetja, ki na ozemlju domace drzave
trajno opravljajo svojo dejavnost, odvisno od sistema obdavcenja, ki ga uporablja drzava.
Sistemi se razlikujejo v svojih osnovnih znacilnostih, ki so: davéna enota (kdo je obdavcéen),

davcéna osnova (kaj je obdavceno) in daveéna stopnja (Tomelj, 2003, 4, 5).

Bolj kot nominalne davéne stopnje so za primerjavo pomembne efektivne davene stopnje, ki
si jih mora za posamezno drzavo podjetje samo izracunati glede na davéno zakonodajo
posamezne drzave. Za izraCun efektivne davcne stopnje je potrebno upostevati priznavanje oz.
izvzemanje prihodkov v davéni osnovi, priznavanje odhodkov v davéni osnovi in upostevanje
dav¢nih olajSav. Tako dobimo davéno osnovo, od katere potem z uporabo nominalne davéne
stopnje izra¢unamo davek. Prav tako so pomembne omejitve in obdavcitev izplacdil dobicka

(Guzina, 2006).

4.3 Analiza primerljivosti transakcij

Z analizo primerljivosti primerjamo nadzorovano transakcijo, ki poteka med povezanimi
osebami, z nenadzorovano transakcijo, ki poteka med nepovezanimi osebami. Taks$ni
transakciji sta primerljivi, ¢e nobena razlika med njima ne more pomembno vplivati na
dejavnik, ki se primerja (npr. cena ali dobicek), ali ¢e je mozno opraviti dovolj natan¢ne

prilagoditve, s katerimi odstranimo uc¢inke razlik.

V 9.-16. ¢lenu Pravilnika o transfernih cenah (Ur. 1. RS §t. 141/2006) je zapisano, da

primerjalna analiza dejavnikov, ki dolo¢ajo primerljivost transakcij, vkljucuje:
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O znacilnosti prenesenih sredstev oziroma storitev

Primerjati je treba znacilnosti opredmetenih sredstev: fizi¢ne in tehni¢ne znacilnosti teh
sredstev, njihovo kakovost in zanesljivost, razpolozljivost in obseg dobave, moznost izvedbe
popravil, dana jamstva, vrsto in obseg ter razpoloZljivost storitev, vrsto neopredmetenega

sredstva in trajanje pravic, stopnjo zascite pricakovane koristi od uporabe teh sredstev.

o funkcije, ki jih izvajajo povezane in nepovezane osebe ob upostevanju

porabljenih sredstev in prevzetih tveganj

To so predvsem oblikovanje, proizvajanje oz. izdelava, sestavljanje, raziskovanje in razvoj,
servisiranje, nabavljanje, oglasevanje, financiranje in druge funkcije. Prevzeta tveganja pri
izvajanju funkcij so: trzna tveganja, tveganja izgub, ki bi lahko nastale v povezavi z
investicijo in uporabo sredstev, tveganja uspeha ali neuspeha vlaganja v raziskave in razvoj,

finan¢na in kreditna ter druga tveganja.

0 pogodbene pogoje

Preveriti je treba predvsem, kako se pogodbeni pogoji v povezani transakciji razlikujejo od
tistth v nepovezanih transakcijah ter porazdelitev tveganj, odgovornosti in koristi med

udelezenci v povezani transakciji.

0 gospodarske okolis¢ine

Primerljive gospodarske oz. ekonomske okolis¢ine so: geografska lokacija in velikost trgov,
stopnja konkurence na trgu in konkurencni polozaj kupca in prodajalca, dostopnost sredstev
in storitev, stopnja povprasevanja in ponudbe, kupna moc potrosnikov, drzavna regulacija
trga, stroSki poslovanja in transportni stroSki ter druge okolis¢ine, ki lahko vplivajo na

izvedbo transakcije.
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O poslovne strategije

Najpomembnejsi vpliv imajo naslednje poslovne strategije: vpliv obstojece zakonodaje,
razvoj inovacij, izogibanje tveganjem, nacrtovane spremembe drzavne in podjetniske politike,

nacrtovanje povecanja ali zmanjSanja trznega deleza in druge.

Sele, ko je opravljeno vse opisano in se ugotovi primerljivost transakcij, se pravi, da so
transakcije primerljive bodisi direktno bodisi po izlocitvi vplivov razlik med transakcijami na
primerljivost, se lahko za¢nejo uporabljati metode za ugotavljanje transfernih cen (Petauer,

2005, 22).

4.4 Nacela pri izloc¢anju razlik v primerjanih podatkih in ugotavljanje

transfernih cen

Pri ugotavljanju manjsih razlik v primerjavah med povezanimi in nepovezanimi osebami
obstaja ve¢ metod opredelitve in izlo¢anja teh razlik, zaradi Cesar postanejo podatki
primerljivi. Mednarodna podjetja morajo v primeru kontrole, ki jo izvede davéna uprava, o
ustreznosti transfernih cen prepricevati davéne uprave vseh udeleZenih drzav, da so njihove
transferne cene ¢im bolj ustrezne ali vsaj najboljSe v danih okolis¢inah. Posli, ki jih sklepajo
povezane osebe, se marsikdaj razlikujejo od poslovanja med nepovezanimi osebami. Razlike
med njimi pa ni vedno lahko opredeliti, zato je v€asih tezko dokazati, da trzne cene ustrezajo

trznemu nacelu.

OECD zato svetuje oziroma pricakuje, da davéne uprave ne zavzemajo avtomaticno stalisca,
da poskusajo povezane osebe Ze samo zato, ker so povezane, manipulirati z dobicki. Namesto
tega morajo preuciti dejanske transakcije in metode, ki jih je za primerjavo uporabil daveéni
zavezanec. Transferne cene niso natanéna znanost, ampak bolj umetnost oziroma stvar
presoje; to je izrecno navedeno tudi v OECD-jevih vodilih. Zelo verjetno je, da bo ob
prilagajanju postavk v okviru analize primerljivosti nastalo ve¢ moznih rezultatov kot ena

sama Stevilka, kar se tice cen ali dobickov (Petauer, 2005, 20).
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5 INSPICIRANJE TRANSFERNIH CEN

Na oblikovanje transfernih cen vplivajo nekatere dolo¢be davéne zakonodaje posamezne
drzave, ki urejajo postopkovna vpraSanja, kot so na primer nacin preiskovanja (inspiciranja)
transfernih cen, dolocitev nosilca dokaznega bremena in moznosti kaznovanja nespoStovanja
zakonodaje. Ta vprasanja so v naSi zakonodaji urejena v postopkovnem zakonu, v tem
primeru v zakonu o davénem postopku in posredno tudi v zakonu o splosnem upravnem
postopku. Zadnji se uporablja predvsem, ko zakon o davénem postopku nekega podrocja ne

ureja (Guzina, 2006, 86).

Podrocje transfernih cen urejajo vodila OECD. Vodila OECD iz leta 1995 so bila pozneje Se
nekajkrat dopolnjena, zadnji¢ leta 1999. Vecina drzav ¢lanic OECD je skupaj z mnogimi
neclanicami posamezne dolocbe iz vodil OECD ze vnesla v svoje nacionalne zakonodaje.
Poleg tega so mnoge drzave v zadnjih nekaj letih v svoje nacionalne zakonodaje vnesle vrsto
strozjih dolocb glede transfernih cen. Med njimi so predvsem zahteve po obSirni in urejeni
dokumentaciji ter stroge kazenske dolocbe za davéne zavezance, ki zakonodaje ne bi

upostevali.

Nacini preiskovanja transfernih cen se v drzavah ¢lanicah OECD zelo razlikujejo. Odvisni so
od razli¢nih dejavnikov, kot so organizacija davéne uprave, velikost drzave in Stevilo davénih
zavezancev, razvitost gospodarstva in velikost mednarodne menjave ter ne nazadnje tudi
kulturne in zgodovinske znacilnosti. Vecina davénih uprav zaposluje in nacrtno izobrazuje

specializirane strokovnjake, ki se ukvarjajo le s preiskovanjem transfernih cen.

Davcni inSpektorji bi morali preiskovanje transfernih cen zaceti s staliS¢a, da je daveni
zavezanec za oblikovanje transfernih cen Ze sam uporabil najustreznejSo metodo. Prav tako bi
moral posamezni davéni inSpektor uposStevati tudi znacCilnosti mednarodnega podjetja kot

celote in znacilnosti trga, na katerem podjetje posluje.

V Sloveniji prakse s podroc¢ja transfernih cen pravzaprav Se ni, tako da bo Sele prihodnost

pokazala, kako bodo v konkretnih primerih ravnali davéni inSpektorji.
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5.1 Nosilec dokaznega bremena

V vecini drzav ¢lanic OECD je dokazno breme na podroc¢ju transfernih cen (in v vecini
primerov to velja tudi za druga davéna podrocja) na strani davénega organa. V nekaterih
izmed teh drzav se lahko breme dokazovanja v doloCenih primerih prenese na davcnega
zavezanca, posebno ko davcni zavezanec odda napacno ali zavajajoo davéno napoved, ko ne

zagotovi ustrezne dokumentacije ali ne sodeluje z davénim organom.

Poznamo pa tudi drZzave (med njimi je tudi nasa), v katerih je breme dokazovanja pri davénem
zavezancu. Za te drzave pogosto velja, da se dokazno breme lahko pravno ali pa dejansko
prenese na davéno upravo, ¢e davéni zavezanec predlozi ustrezno dokumentacijo, ki dokazuje

upravic¢enost uporabljene metode oblikovanja transfernih cen.

Tezava se lahko pojavi, kadar mednarodno podjetje posluje v dveh drzavah, ki imata razlicno
zakonodajo glede nosilca dokaznega bremena. Vzemimo, da je v prvi drzavi dokazno breme
pri davénem zavezancu, v drugi pa pri davénem organu. Ce prva drzava prilagodi transferne
cene in s tem dobicek davénega zavezanca, je zelo verjetno, da se davéni zavezanec ne bo
odzval, saj je dokazno breme na njegovi strani. V drugi drzavi pa je dokazovanje
neupravicene prilagoditve pri davénem organu in kaj lahko se zgodi, da ta ne bo ukrepal.
Taksna situacija je zlahka predmet nesporazumov, ki lahko povzroc¢ijo dvojno obdav¢itev dela

dobic¢ka mednarodnega podjetja (Guzina, 2003, 48).

Kot Zze omenjeno, je po slovenski zakonodaji breme dokazovanja na vseh davénih podrocjih
pri davénem zavezancu. To posredno izhaja iz 95. ¢lena ZDavP-2, ki doloca, da mora daveéni
zavezanec za svoje trditve v davénem postopku predloziti dokaze. Hkrati zakonodaja nima
nobene doloc¢be, ki bi v doloCenih primerih omogocala prevalitev dokaznega bremena na
davéni organ. Ob upoStevanju dejstva, da je davcni zavezanec vsekakor SibkejSa stran v
davénem postopku, taka zakonska ureditev ni povsem ustrezna. Vsaj pri transfernih cenah bo
morala biti v prihodnje zakonodaja urejena bolj v smeri prevalitve bremena dokazovanja na
daveéni organ, posebno ko bo davéni zavezanec izpolnjeval doloCene zakonske pogoje. Na
primer, ko bo dav¢ni zavezanec predlozil ustrezno dokumentacijo o nacinu oblikovanja

transfernih cen (Guzina, 2003, 48).
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5.2 Kaznovanje nespostovanja zakonodaje

Tudi kaznovanje se v posameznih drzavah razlikuje. V drZavah ¢lanicah OECD razlikujejo
med civilnimi in kazenskimi sankcijami. Kazenske so rezervirane za hujSe davéne utaje in
zahtevajo ve¢ dokazovanja davénega organa. Civilne sankcije vkljucujejo denarne kazni
(globe) in tudi nedenarno kaznovanje (denimo prenos bremena dokazovanja na davénega
zavezanca). Med civilnimi denarnimi sankcijami lahko omenimo tudi zamudne obresti, ki so
bile v nasi drzavi Se v nedavni preteklosti zelo priljubljene. Drzave ¢lanice ne smejo naloziti
kazni, povezane z dokumentacijo, ¢e davkoplacevalci v dobri veri, smotrno in v razumnem
roku izpolnjujejo zahteve v zvezi s standardizirano in pregledno dokumentacijo in svojo
dokumentacijo ustrezno uporabljajo pri dolocanju svojih transfernih cen v skladu z

neodvisnimi trznimi cenami (Kodeks, 2006, 2).

Ker v Sloveniji tako reko¢ Se ne poznamo primerov inSpiciranja transfernih cen mednarodnih
podjetij, je v tem kontekstu tezko govoriti o kaznih. Nasa zakonodaja vsekakor doloca
razmeroma visoke denarne kazni, ki jih lahko daveéni inSpektor nalozi za placilo davénemu
zavezancu ob kakrsnemkoli nespostovanju daveéne zakonodaje. Tudi zamudne obresti moramo
zaradi njihove vsebine in viSine prav tako obravnavati kot denarno kazen. Davcni zavezanci,
ki porocila in dokumentacije o povezanih osebah in oblikovanju transfernih cen ne bodo
pripravili oziroma ga ne bodo pripravili v predpisanem obsegu ali ga ne bodo predlozili na
nacin in v roku, opredeljenem v zakonu, bodo izpostavljeni kazenskim sankcijam. Denarna
kazen za navedene krsitve znasa od 1.600 do 25.000 evrov za druzbo, poleg tega pa je z globo

od 400 do 4.000 evrov lahko kaznovana tudi odgovorna oseba (ZDavP, 394. do 399. ¢l.).
V novi slovenski zakonodaji si lahko Zelimo predvsem omejitve kazni, kadar davéni

zavezanec dokaze, da njegov namen ni bil utaja davka, temve¢ da je ravnal v dobri veri, da je

njegovo ravnanje povsem v skladu z zakonodajo (Guzina, 2003, 49).
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6 METODOLOGIJA ZA DOLOCANJE TRANSFERNIH CEN

ZDDPO-2 in Pravilnik o dolo¢anju primerljivih trznih cen dolocata, da se morajo transferne
cene kot primerljive trzne cene dolo¢iti z eno izmed naslednjih petih metod, ki so povzete po

smernicah OECD:

— metoda primerljivih prostih cen
— metoda preprodajnih cen

— metoda dodatka na stroske

— metoda porazdelitve dobicka

— metoda stopnje Cistega dobicka

8. Clen Pravilnika o transfernih cenah dopusS¢a, da se transferne cene doloCijo tudi s
kakr$nokoli kombinacijo naStetih metod ali katerokoli drugo. Z vidika druzbe je torej
pomembno, da izbrano metodo za dolocitev transfernih cen pred davénim organom zagovarja

z ustreznimi argumenti, ki so bili podlaga za izbiro metode.

6.1 Metoda primerljivih prostih cen

Med klasi¢nimi transakcijskimi metodami je najpomembnejSa metoda primerljivih prostih
cen, saj se pri tej metodi najbolj izrazi trzno nacelo pri ugotavljanju transfernih cen. Pri tej
metodi primerjamo cene za blago in storitve, ki smo jih zaracunali povezanim osebam, s
cenami na prostem trgu. Pri tem je treba upoStevati enakovredne situacije, to je enake

prodajne pogoje, enake koli¢inske popuste in podobno.
Pri tej metodi sta moZni dve primerjavi, in sicer notranja in zunanja primerjava prostih cen..
Po metodi notranje primerljive proste cene se prenosna cena med povezanima osebama

primerja s ceno, po kateri ena izmed povezanih oseb prodaja enako ali podobno blago v

enakih ali podobnih okolis¢inah nepovezani osebi.
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Po metodi zunanje primerljive proste cene pa se prenosna cena med povezanima osebama
primerja s ceno, ki jo za enako ali podobno blago v enakih ali podobnih razmerah med seboj

dosezeta dve nepovezani osebi (Petauer, 2005, 30).

Vodila OECD v drugem poglavju postavljajo dva pogoja, od katerih mora biti izpolnjen vsaj
eden, da lahko doloceno situacijo med dvema neodvisnima podjetjema primerjamo s situacijo
med dvema povezanima podjetjema ter da je metodo proste primerljive cene sploh mozno

uporabiti:

— med obema situacijama (oziroma med povezanima in neodvisnima podjetjema) ni
razlik, ki lahko vplivajo na oblikovanje cene, oziroma
— Ce take razlike obstajajo, jih lahko z manjSimi, Se dopustnimi prilagoditvami odpravimo,

tako da je primerjava vseeno smiselna oziroma mozna.

V praksi je metodo primerljive proste cene po navadi mozno uporabljati v primerih prodaje

enostavnega blaga, ki ga na trgu prodaja ve¢ ponudnikov.

6.2 Metoda preprodajnih cen

Pri metodi preprodajnih cen primerjava ne temelji na absolutni visini cen, temve¢ na
primerjavi razlike v ceni (relativna viSina prodajne marze). V tem primeru ni treba primerjati
prodaje med enakimi vrstami blaga oziroma storitev, ampak se primerja marza pri dveh vrstah
blaga oziroma storitev. To je mozno storiti le, ko se predhodno ugotovi, da se pri primerjanih
vrstah blaga ustvarja enaka oziroma primerljiva marza. Transferna cena kot primerljiva trzna
cena se tako ustvari na podlagi ustrezne marze, tj. marze, ki bi jo na trgu dosegli nepovezani

osebi (Luzar, 2007, 72).
Metoda preprodajne cene se uporabi tako, da se od kon¢ne prodajne cene (po kateri je izdelek

prodan neodvisnemu kupcu) odsteje primerna razlika v ceni. Tako dobljena razlika

predstavlja ustrezno transferno ceno, po kateri prodajalec kupi izdelek od povezane osebe.
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Pri metodi preprodajne cene je torej bistveno dolociti primerno razliko v ceni. Ta razlika v
ceni je namrec tista, ki jo na trgu dosega neodvisno podjetje v podobni situaciji, ki opravlja
podobne poslovne funkcije (ob uporabi podobnih sredstev in prevzemanju podobnih tveganj)

(Luzar, 2007, 73).

Tudi pri tej metodi bi lahko po vzoru metode primerljive proste cene lo¢ili metodi notranje in
zunanje preprodajne cene. Po metodi notranje preprodajne cene bi primerjali relativno razliko
v ceni enega in istega prodajalca, ki kupuje blago enkrat od povezanega podjetja in drugic¢ od
neodvisnega podjetja, po metodi zunanje preprodajne cene pa bi primerjali relativno razliko v
ceni dveh razli¢nih podjetij, pri cemer eno posluje s povezano osebo, drugo pa je na trgu

neodvisno (Guzina, 2003, 24).

Ob upostevanju vsega navedenega je metoda preprodajne cene najuporabnejsa pri trgovskih
druzbah, zlasti kadar je poslovanje dveh povezanih druzb primerljivo s poslovanjem dveh
nepovezanih druzb v vseh pomembnejsih znacilnostih, razen v vrsti proizvoda, ki je predmet
poslovanja. Kljub temu pa daje tudi metoda preprodajne cene zanesljivejsi rezultat, ¢e so si

izdelki, ki so predmet transakcij, med seboj ¢im bolj podobni (Luzar, 2007, 73).

6.3 Metoda dodatka na stroske

Metoda dodatka na stroske podobno kot metoda preprodajne cene temelji na relativni
primerjavi, in sicer gre za primerjavo dodatka na stroske — marze. Prav tako ni nujno, da se
primerja enako oziroma primerljivo blago oziroma storitve, saj se primerja le relativna visina
pribitka na stroSke, ki ga druzba doda svojim stroSkom in tako doloci transferno ceno kot
primerljivo trzno ceno. Metoda pribitka na stroske se torej uporabi tako, da se na izraCunane
stroSke proizvajalca (oziroma prodajalca) doda primeren pribitek na stroSke, tako izracunana
vsota pa predstavlja ustrezno transferno ceno, po kateri proizvajalec nato proda izdelek

povezani osebi (Luzar, 2007, 74).
Pri metodi pribitka na stroSke je torej bistveno dolociti primerno relativno velikost pribitka na

stroske. Primerna relativna velikost pribitka na stroske je tista, ki jo v podobni situaciji dosega

primerljiva druzba, ki opravlja podobne poslovne funkcije (ob uporabi podobnih sredstev in
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prevzemanju podobnih tveganj) in prodaja izdelke neodvisni druzbi. Navedena metoda je

zlasti uporabna pri proizvodnih dejavnostih in pri prodaji storitev.

Tudi pri tej metodi lahko lo¢imo metodi notranjega in zunanjega pribitka na stroske. Po
metodi notranjega pribitka na stroSke bi tako primerjali pribitek na stroske preucevanega
podjetja s pribitkom na stroske, ki ga to podjetje dosega pri prodaji proizvodov neodvisnemu
podjetju, po metodi zunanjega pribitka na stroSke pa bi primerjali relativno velikost pribitka
na stroske dveh razli¢nih podjetij, pri ¢emer eno posluje s povezano osebo, drugo pa je na trgu

neodvisno.

Metoda pribitka na stroske je najuporabnejSa v primerih, ko si povezana podjetja med seboj
zaraCunavajo storitve ali pa prodajajo polizdelke. V teh primerih so namre¢ tveganja,
povezana s poslovanjem, relativno majhna, zato je lahko tudi pribitek na stroske manjsi, kar

pomeni, da je manjSa tudi moznost napake (Guzina, 2003, 26).

6.4 Metoda porazdelitve dobicka

Pri metodi porazdelitve dobicka se osnova za dolo€itev primerljive trzne cene doloci tako, da
se ugotovi Cisti dobicek, ki ga je treba razdeliti med povezane osebe, in da se dobicek
porazdeli med sodelujoa podjetja glede na relativno vrednost funkcij, ki jih opravljajo

(Petauer, 2005, 37).

Ponderji, na podlagi katerih se deli seStevek dobickov, so po navadi doloceni v obliki
razmerja, v skladu s katerim druzbe opravljajo dolocene poslovne funkcije oziroma nosijo
doloCena tveganja. Skladno z navedenim bo druzbi, ki opravlja vecino poslovnih funkcij
(financiranje, trzenje, prodaja ...) in posledicno temu ima tudi vecja tveganja (tveganje

neplacdil, morebitne tozbe, garancije ...), pripadal tudi ve¢ji del dobicka.

Navedena metoda naj bi se uporabljala le v primerih, ko druzba ne more uporabiti nobene

izmed prej omenjenih metod.
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6.5 Metoda stopnje Cistega dobicka

Metoda stopnje Cistega dobicka je z vidika metodike doloCanja transferne cene precej
podobna metodi porazdelitve dobicka. Bistvena razlika je v tem, da pri prvi potrebujemo
podatke vseh druzb, pri metodi stopnje Cistega dobicka pa zadostujejo podatki le ene izmed

druzb.

V skladu z navedeno metodo druzba najprej doloci stopnjo Cistega dobicka, ki naj bi jo
dosegla. Ustrezna stopnja dobicka se doloCi ob uposStevanju podatkov druzb v panogi. Na
podlagi izracunane stopnje Cistega dobicka se transferne cene dolocijo tako, da je ta stopnja

doseZena.

Strokovnjaki podrobneje raz¢lenjujejo metodo stopnje Cistega dobicka in pravijo, da je Ciste
dobicke mozno primerjati na razlicnih osnovah, vendar pa v praksi pridejo v postev za osnovo
predvsem prodaja, stroski in porabljena sredstva (Petauer, 2005, 40—43).

Stopnja Cistega dobicka glede na prodajo:

sisti dobitek
Stopnja Cistega dobicka = cistt dobice

prodaja
cena, zaraCunana nepovezani Cisti dobicek o
Transferna cena = . - . . - stroski
osebi na prostem trgu pri prodaji

TakSen nacin je podoben metodi preprodaje; razlika je v tem, da se pri metodi preprodaje

primerja bruto dobicek, pri tej metodi pa Cisti dobicek.

Stopnja Cistega dobicka glede na stroske:

C ) sisti dobicek
Stopnja Cistega dobicka = &isti dobice

stroski (neposredni + posredni)

Transferna cena = skupni stroski + Cisti dobic¢ek
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Ta metoda je podobna metodi pribitka na stroske, razlika pa je v tem, da se tukaj primerjajo
neposredni in posredni stroski, medtem ko se pri metodi pribitka na stroske uposStevajo le

pribitki na neposredne stroske.

Stopnja Cistega dobicka glede na uporabljena sredstva:

¢isti dobicek

Stopnja Cistega dobicka =
uporabljena sredstva

Transferna cena = skupni stroski + Cisti dobicek glede na uporabljena sredstva

Tudi ta metoda je podobna metodi pribitka na stroske, vendar se tudi tukaj upostevajo direktni

in indirektni stroski.
Pri metodi stopnje Cistega dobicka v primerjavi z uporabljenimi sredstvi so obi¢ajno potrebne

tudi prilagoditve zaradi razli¢nih nac¢inov vrednotenja nalozb. Prav tako je treba upoStevati

tudi neopredmetena sredstva (Petauer, 2005, 43).
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7 PRIMERJAVA IZRACUNA TRANSFERNIH CEN GLEDE
NA UPORABO RAZLICNIH METOD

7.1 Opredelitev poslovnih dogodkov

Podjetje ZZV, d. 0. 0., izkazuje v davénem obdobju, za katero se ugotavljajo prihodki podjetja
ABC, d. o. 0., nepokrito davcno izgubo, torej mora v skladu s 17. clenom ZDDPO-2 podjetje
ABC, d. o. 0., izvesti prilagoditev prihodkov skladno s 17. ¢lenom ZDDPO-2.

Skupni prihodki podjetja ABC, d. o. 0., znaSajo 455.198,00 DE, skupni stroski znaSajo
400.839,00 DE, nabavna vrednost prodanega blaga 249.484,00 DE, ¢isti dobi¢ek v poslovnem
letu pa je 9.429,00 DE.

Podjetje ABC, d. 0. 0., je v obravnavanem obdobju prodalo podjetju ZZV, d. 0. o.:
— 1 kos artikla A po ceni 1124 denarnih enot (v nadaljevanju DE) in priznalo 5 % popusta
— 240 kosov artikla B po ceni 0,34 DE in priznalo 10 % popusta
— 240 kosov artikla C po ceni 0,24 DE in priznalo 10 % popusta
— 1 kos artikla D po ceni 144,40 DE in priznalo 10 % popusta
— 4 kose artikla E po ceni 17,70 DE in priznalo 15 % popusta

in s tem ustvarilo naslednje prihodke:

Tabela 2: Skupni prihodki podjetja ABC, d. o. o.

Kosov | Cena za Popust na Prodajna Prihodki
enoto enoto cena

Artikel A 1] 1.124,00 56,20 1.067,800 1.067,80
Artikel B 240 0,34 0,034 0,306 73,44
Artikel C 240 0,24 0,024 0,216 51,84
Artikel D 1 144,40 14,44 129,96 129,96
Artikel E 4 17,70 2,655 15,045 60,18
Skupni prihodki 1.383,22

Vir: lastni vir
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7.2 Izracun 7 uporabo metode primerljivih prostih cen

7.2.1 Metoda notranje primerljivih prostih cen

Pri metodi notranje primerjave prostih cen se primerja cena, po kateri prodaja podjetje
povezanemu ali nepovezanemu podjetju. Pri uporabi te metode je v zvezi s primerljivostjo
treba posebej paziti na razlike v izdelkih (koli¢ina in vrednost), prodajne pogoje, obseg posla

(koli¢inski popust), garancije, tecajne rizike ipd.

Tabela 3: Cenik podjetja ABC, d. o. o.

Artikel A kos 1.124,00
Artikel B kos 0,34
Artikel C kos 0,24
Artikel D kos 144,40
Artikel E kos 17,70

Vir: lastni vir

Ker je podjetie ABC, d. o. 0., svoji povezani osebi priznalo dolo¢ene popuste, ki jih ne

priznava vsem ostalim nepovezanim podjetjem, mora prilagoditi davéno osnovo.

Tabela 4: Popravek prihodkov z uporabo metode notranje primerljivih cen

kosov | Ugotovljena Skupaj | Dosezeni | Popravek
transferna transferna prihodki | prihodkov

cena vrednost
Artikel A 1 1.124,00 1.124,00 1.067,80 56,20
Artikel B 240 0,34 81,60 73,44 8,16
Artikel C 240 0,24 57,60 51,84 5,76
Artikel D 1 144,40 144,40 129,96 14,44
Artikel E 4 17,70 70,80 60,18 10,62
Skupaj prihodki 1.478,40 | 1.383,22 95,18

Vir: lastni vir

Ce podjetje uporablja metodo notranje primerljivih prostih cen, mora pri obraéunu davka od

dohodka pravnih oseb povecati prihodke za 95,18 DE.
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7.2.2  Metoda zunanje primerljivih prostih cen

Podjetje ABC, d. o. o., je podjetju ZZV, d. o. o. prodalo artikle, za katere v Sloveniji ni
drugega prodajalca. Zaradi tega je treba pred izraunom zunanje primerljive proste cene
opraviti $e analizo primerljivosti transakcij. Pri primerjavi trzis¢a je podjetje ugotovilo, da
podjetja v zelo podobnih transakcijah, vendar pri artiklih drugih proizvajalcev, dosegajo

naslednje cene:

Tabela 5: Povprecne primerljive trzne cene drugih proizvajalcev

Cena pri Cena pri Cena pri | Poprecna
nepovezanem | nepovezanem | nepovezanem cena
podjetju 1 podjetju 2 podjetju 3

Artikel A 1120,00 1050,00 1089,90 | 1086,63
Artikel B 0,29 0,28 0,32 0,30
Artikel C 0,24 0,22 0,20 0,22
Artikel D 135,00 141,00 128,00 134,67
Artikel E 16,00 17,00 16,48 15,83

Vir: lastni vir

Ker je podjetje ABC, d. o. o., iz izkusSenj v preteklih letih ugotovilo, da so na tujih trgih
artikli, ki jih prodaja, vsaj 8 % drazji od artiklov drugih proizvajalcev, moramo poprecne

cene, ki jih dobimo s primerjavo, v skladu s tem povecati.

Tabela 6: Popravek prihodkov z uporabo metode zunanje primerljivih cen

kosov Popre¢na Popre¢na Skupaj DosezZeni | Popravek
cena cena, transferna prihodki | prihodkov

povecana za vrednost

8 %

Artikel A 1 1.086,63 1.173,56 1.173,56 1.067,80 105,76
Artikel B 240 0,30 0,324 77,76 73,44 4,32
Artikel C 240 0,22 0,238 57,12 51,84 5,28
Artikel D 1 134,67 145,444 145,44 129,96 15,48
Artikel E 4 15,83 17,096 68,38 60,18 8,20
Skupaj prihodki 1.522,26 1.383,22 139,04

Vir: lastni vir
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Pri artiklu B ugotovimo, da dosezeni prihodki presegajo prihodke, izraCunane z doloceno
metodo ugotavljanja transfernih cen, vendar podjetje ABC, d. o. o., zaradi tega ne sme
zmanjsevati svojih prihodkov. Mora pa podjetie ZZV, d. o. o., & uporablja za svoje
ugotavljanje transfernih cen to metodo ter iste pridobljene trzne cene, zmanjSati svoje

odhodke in s tem povecati svojo davéno osnovo.

7.3 Izracun 7 uporabo metode preprodajnih cen

Transferna cena kot primerljiva trzna cena se pri uporabi metode preprodajnih cen ustvari na
podlagi ustrezne marze, ki bi jo na trgu dosegli nepovezani osebi.
Metoda preprodajne cene se uporabi tako, da se od konéne prodajne cene (po kateri je izdelek

prodan neodvisnemu kupcu) odsteje primerna razlika v ceni.

Podjetje je v obravnavanem letu doseglo 355.807,00 DE prihodkov od prodaje blaga, nabavna
vrednost prodanega blaga pa je znasala 249.484,00 DE.

Izra¢unamo lahko, da je poprecna razlika v ceni znaSala:

100 —(249.484,00 / 355.807,00 * 100) = 29,88 %

Iz dokumentacije razberemo nakupne cene za artikle, dodamo poprec¢no marzo in izracunamo

cene, ki bi jih podjetje zaracunalo nepovezanim osebam:

Tabela 7: Ugotovljene marze za nepovezane osebe

Nakupna | Marza 29,88 % | Prodajna cena

cena Z marzo

Artikel A 855,00 255,474 1.110,474
Artikel B 0,26 0,078 0,338
Artikel C 0,18 0,054 0,234
Artikel D 114,00 34,063 148,063
Artikel E 13,50 4,034 17,534

Vir: lastni vir
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Iz prodajnih cen za podjetje ZZV, d. o. 0., izratunamo, koliko marZe smo dosegli pri prodaji:

Tabela 8: Ugotovljene marze za povezano osebo ZZV, d. o. o.

Kosov Prodajna Nakupna | Marza za

cena cena kos

Artikel A 1 1.067,800 855,00 212,80
Artikel B 240 0,306 0,26 0,046
Artikel C 240 0,216 0,18 0,036
Artikel D 1 129,960 114,00 15,96
Artikel E 4 15,045 13,50 1,545

Vir: lastni vir

Ko ugotovimo, koliko marze doseZemo pri prodaji nepovezanim osebam in koliko marze smo

dosegli pri prodaji povezani osebi, lahko izra¢unamo razliko:

Tabela 9: Razlike v marzah, ugotovljene z uporabo metode preprodajnih cen

Kosov | Ugotovljena Dosezena | Razlika na Skupaj
marza za marza pri enoto | razlikav
nepovezane | prodaji ZZV marzi

osebe
Artikel A 1 255,474 212,80 42,674 42,67
Artikel B 240 0,078 0,046 0,032 7,68
Artikel C 240 0,054 0,036 0,018 4,32
Artikel D 1 34,063 15,96 18,103 18,10
Artikel E 4 4,034 1,545 2,489 9,96
skupaj 82,73

Vir: lastni vir

Ce bi podjetie uporabljalo metodo preprodajnih cen, bi moralo pri obradunu davka od

dohodkov povecati prihodke za 82,73 DE.
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7.4 Izracun 7 uporabo metode dodatka na stroSke

Ta metoda se uporablja predvsem pri prodaji proizvodov povezanim podjetjem, saj je
sestavljena iz proizvodnih stroskov, na katere se doda pribitek na stroske. Ta metoda je zelo
»obcutljiva« na razlicne racunovodske usmeritve pri prikazovanju stroSkov, zlasti kadar
zadeva razmejevanje stroSkov prodanih proizvodov in sploSnih stroskov. SploSne stroSke je
treba na proizvode razdeliti posteno, skladno z naceli stroSkovnega raCunovodstva (Petauer,

2005, 34).
Podjetje ABC, d. o. o., prodaja trgovsko blago, zato je ta izracun le priblizen, ker so vsi
stroski sploSni stroski (ni proizvodnje). Prav tako podjetje ne knjizi loCeno stroSkov, ki

odpadejo na storitve, in tistih, ki so nastali v zvezi s prodajo blaga.

Podjetje ocenjuje, da znasajo stroski pri preprodaji blaga 15 % glede na nabavno vrednost,

prav tako pa podjetje predvideva doseci 20 % dobicka.

Na podlagi nabavnih cen (nakupna cena + neposredni stroski) lahko torej izraCunamo, koliko

bi znaSale prodajne cene, ¢e bi jih oblikovali z uporabo metode dodatka na stroske:

Tabela 10: Cene, ugotovljene z metodo dodatka na stroske

Nakupna | Stroski 15 Skupaj 20 % | Ugotovljena
cena % | mnabavna | predvidenega cena
cena dobicka

Artikel A 855,00 128,280 983,280 196,660 1.179,940
Artikel B 0,26 0,039 0,299 0,060 0,359
Artikel C 0,18 0,027 0,207 0,041 0,248
Artikel D 114,00 17,100 131,100 26,220 157,320
Artikel E 13,50 2,025 15,525 3,105 18,630

Vir: lastni vir

V skladu z dobljenimi cenami podjetje izracuna, koliko prihodkov bi doseglo, ¢e bi

uporabljalo metode dodatka na stroske:
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Tabela 11: Popravek prihodkov z uporabo metode dodatka na stroske

Kosov | Ugotovljena Skupaj | Dosezeni | Popravek
transferna transferna | prihodki | prihodkov

cena vrednost
Artikel A 1 1.179,940 1.179,94 | 1.067,80 112,14
Artikel B 240 0,359 86,16 73,44 12,72
Artikel C 240 0,248 59,52 51,84 7,68
Artikel D 1 157,320 157,32 129,96 27,36
Artikel E 4 18,630 74,52 60,18 14,34
Skupaj 1.557,46 | 1.383,22 174,24

Vir: lastni vir

Ce bi podjetje uporabljalo metodo dodatka na stroske, bi moralo pri obradunu davka od

dohodkov povecati prihodke za 174,24 DE.

7.5 Izracun 7 uporabo metode porazdelitve dobicka

Metoda delitve dobicka se uporablja pri podjetjih, ki dosegajo skupen dobicek, pri Cemer je
treba natan¢no ugotoviti, kako povezana podjetja pridobivajo dobicke in kako jih med sabo

delijo glede na delez, ki ustreza prispevku vsakega od njih.

Uporaba metode delitve dobicka je primerna takrat, ko obstaja velika soodvisnost povezanih
podjetij pri ustvarjanju dobicka, tako da ni na razpolago neodvisnih primerjalnih podatkov, ali
pa kjer posameznih sestavin kompleksnih transakcij ni mogoce preprosto identificirati in

izlociti (Petauer, 2005, 36).

Prakti¢en primer te metode bi lahko naredili na skupini podjetij, od katerih eno podjetje
razvija neki nov proizvod, drugo podjetje ga izdeluje, tretje pa trzi. V tem primeru bi lahko
ugotavljali skupen dobi¢ek in dobicek po posameznih podjetjih ter sorazmerno temu
prilagodili cene. Ker podjetji, ki jih uporabljam za primer, nista povezani v skupino in nimata
skupnih poslovnih aktivnosti, ampak sta povezani le z lastniStvom, je to metodo nemogoce

uporabiti, saj ni skupnih dobickov.
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7.6 Izracun 7 uporabo metode stopnje Cistega dobicka

S to metodo se primerja stopnja Cistega dobicka pri transakcijah med povezanimi osebami s
stopnjami Cistega dobicka pri transakcijah med nepovezanimi osebami.

Ciste dobi¢ke lahko primerjamo na osnovi prodaje, stroskov ali porabljenih sredstev.

7.6.1 Stopnja Cistega dobicka v primerjavi s prodajo

Podjetje ABC, d. o. o., je v preteklem letu doseglo prihodke od prodaje blaga v vrednosti
341.664,00 DE, cisti dobicek pa je znasal 9.429,00 DE.

¢isti dobicek

Stopnja Cistega dobicka =
prodaja

Stopnja Cistega dobicka glede na prodajo blaga znasa 0,0276.

cena, zaracunana nepovezani oy .
Transferna cena = . - stopnja Cistega dobicka
osebi na prostem trgu

Tabela 12: Izracun transfernih cen z uporabo metode dodatka na stroske v primerjavi s

prodajo

Kosov Cena, | Stopnja Transferna
zaraCunana | Cistega cena

nepovezan. | dobicka

osebam | 2,76 %
Artikel A 1 1.124,00 31,02 1.092,9800
Artikel B 240 0,34 | 10,0093 0,3307
Artikel C 240 0,24 | 0,0066 0,2334
Artikel D 1 144,40 3,985 140,4150
Artikel E 4 17,70 |  0,4885 17,2115

Vir: lastni vir

Ko izracunamo transferne cene za posamezen artikel, lahko ugotovimo, za koliko moramo

popraviti prihodke v davéni bilanci podjetja ABC, d. o. o.:
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Tabela 13: Popravek prihodkov z uporabo metode dodatka na stroske v primerjavi s prodajo

Kosov | Transferna Cena, | Razlika | Povecanje

cena | zaraCunana | naenoto | prihodkov

77V, d. o. o. ABC,

d. 0. 0.

Artikel A 1| 1.092,9800 1.068,800 | 24,180 24,180
Artikel B 240 0,3307 0,306 | 0,0247 5,928
Artikel C 240 0,2334 0,216 | 0,0174 4,176
Artikel D 1 140,4150 129,96 10,455 10,455
Artikel E 4 17,2115 15,045 2,166 8,666
Skupaj 53,405

Vir: lastni vir

Ce bi podjetje uporabljalo metodo stopnje &istega dobitka v primerjavi s prodajo, bi moralo

pri obra¢unu davka od dohodkov prihodke povecati za 53,40 DE.

7.6.2  Stopnja Cistega dobicka v primerjavi s stroSki

Metoda je podobna metodi dodatka na stroske, le da se pri tej metodi upostevajo vsi stroski.

Podjetje je imelo v obravnavanem letu 400.839,00 DE stroskov in 9.429,00 DE dobicka.

¢isti dobicek

Stopnja Cistega dobicka =
stroSki (neposredni + posredni)

Stopnja Cistega dobicka glede na stroSke znasa 0,0235.

Transferno ceno izraCunamo z uporabo naslednje formule:

Transferna cena = stroski (nakupna vrednost + ostali stro$ki) + stopnja Cistega dobicka

Nabavna vrednost prodanega blaga je znasala 249.484,00 DE, vsi ostali stroski pa 151.355,00
DE, kar je 60,67 % glede na nabavno vrednost.
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Tabela 14: Izracun transfernih cen z uporabo metode dodatka na stroske v primerjavi s stroski

Kosov Nakupna Ostali | Vsi stroski | Stopnja | Transferna
vrednost stroski Cistega cena

60,67 % dobicka

2,35 %
Artikel A 1 855,00 518,73 | 1.373,730 | 32,2800 1.406,01
Artikel B 240 0,26 0,158 0,418 0,0098 0,4278
Artikel C 240 0,18 0,109 0,289 0,0068 0,2958
Artikel D 1 114,00 69,164 183,164 4,3040 187,468
Artikel E 4 13,50 8,190 21,690 0,5097 22,1997

Vir: lastni vir

Ko izraCunamo transferne cene za posamezen artikel, lahko ugotovimo, za koliko moramo

popraviti prihodke v davéni bilanci podjetja ABC, d. o. o.:

Tabela 15: Popravek prihodkov z uporabo metode dodatka na stroske v primerjavi s stroski

Kosov Transferna Cena, | Razlika | Povecanje

cena | zaracunana | naenoto | prihodkov

77V, ABC,

d. o. 0. d. o. 0.

Artikel A 1 1.406,0100 1.068,800 337,21 337,210
Artikel B 240 0,4278 0,306 0,1218 29,232
Artikel C 240 0,2958 0,216 0,0798 19,152
Artikel D 1 187,468 129,96 57,508 57,508
Artikel E 4 22,1997 15,045 7,1547 28,619
Skupaj 471,721

Vir: lastni vir

Ta metoda je podobna metodi pribitka na stroske, razlika pa je v tem, da se tukaj primerjajo
neposredni in posredni stroski, pri metodi pribitka na stroSke pa se upostevajo le pribitki na
neposredne stroske.

Metoda dodatka na stroSke glede na vse skupne stroSke ni primerna pri podjetjih, ki se
ukvarjajo z ve¢ dejavnostmi (prodaja blaga in storitve), ¢e podjetje v svojih poslovnih knjigah
ne razmejuje stroskov glede na dejavnost. Ker podjetje ABC, d. o. o., vodi stroske kot skupne

stroSke ne glede na nastanek, ne moremo z gotovostjo ugotoviti pravilnih transfernih cen.
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8 KLJUCNE UGOTOVITVE

Pri izraCunih transfernih cen po najbolj priznanih metodah sem uporabila naslednje podatke iz
izkaza stanja in uspeha podjetja ABC, d. o. 0.:

— skupni prihodki podjetja znasajo 455.198,00 DE

— skupni stroski znaSajo 400.839,00 DE

—nabavna vrednost prodanega blaga 249.484,00 DE

— Cisti dobicek v poslovnem letu pa znaSa 9.429,00 DE.

Iz radunov, izdanih podjetju ZZV, d. o. 0., je razvidno, da je podjetje ABC, d. o. o., prodalo:
— 1 kos artikla A po ceni 1124 DE in priznalo 5 % popusta
— 240 kosov artikla B po ceni 0,34 DE in priznalo 10 % popusta
— 240 kosov artikla C po ceni 0,24 DE in priznalo 10 % popusta
— 1 kos artikla D po ceni 144,40 DE in priznalo 10 % popusta
— 4 kose artikla E po ceni 17,70 DE in priznalo 15 % popusta

Na podlagi navedenih podatkov in z uporabo metodologije za izraun transfernih cen, ki sem
jo predstavila v Sestem delu naloge, lahko izraCunamo transferne cene za vse poslovne

dogodke.

V zbirni tabeli vseh izraCunov lahko primerjamo popravek prihodkov za vsak artikel po vseh

metodah in ugotovimo, katera metoda je najbolj oziroma najmanj uporabna v danih pogojih:
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Tabela 16: Zbirna tabela vseh izra¢unov oz. popravkov prihodkov

Popravek Popravek
Popravek Popravek Popravek Popravek prihodkov — prihodkov —
ZaraCunani prihodkov — prihodkov — prihodkov — prihodkov — metoda stopnje metoda stopnje

prihodki metoda notranje | metoda zunanje metoda metoda dodatka | Cistega dobicka v | Cistega dobicka v

primerljivih cen | primerljivih cen | preprodajnih cen na stroske primerjavi s primerjavi s

prodajo stroski

Artikel A 1.067,80 56,20 105,76 42,67 112,14 24,18 337,21
Artikel B 73,44 8,16 4,32 7,68 12,72 5,93 29,23
Artikel C 51,84 5,76 5,28 4,32 7,68 4,18 19,15
Artikel D 129,96 14,44 15,48 18,10 27,36 10,46 57,51
Artikel E 60,18 10,62 8,20 9,96 14,34 8,67 28,62
SKUPAJ 1.383,22 95,18 139,04 82,73 174,24 53,42 471,72

Vir; lastni vir

MODRE cene prikazujejo najugodne;jsi izraéun, RDECE pa najmanj ugoden.
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Simulacijski izracuni nam pokazejo, da je treba presojati in dolociti transferne cene za vsako

transakcijo posebej, kar sledi dolocilom 17. ¢lena Pravilnika o transfernih cenah.

Ugotovimo lahko, da sta v danem primeru najprimernej$i metodi za izracun transfernih cen

metoda zunanje primerljivih cen in metoda stopnje Cistega dobicka v primerjavi s prodajo.

Ce bi podjetje ugotavljalo transferne cene ob koncu leta le za potrebe davénega obracuna, bi
za izracun uporabilo le metodo notranje primerljivih cen, ki je preferen¢na in tudi najlazja za
uporabo. V tem primeru bi morali povecati prihodke za 95,18 DE, ker je res le podjetju ZZV,
d. o. 0., priznalo dolo¢ene popuste, ki jih drugim kupcem ne priznava. Vendar zakon omogoca
uporabo tudi drugih metod, toda uporaba drugih metod mora biti upravi¢ena in obrazlozena.

Za tako razlago je potrebno zelo dobro poznavanje trzi$¢a in razmer ter zakonodaje.
Ker podjetje posveca tej problematiki dovolj pozornosti in sproti zagotavlja vse predvidene
izracune in podatke, mora ob koncu poslovnega leta z uporabo primernih metod za izracun

transfernih cen povecati prihodke le za 51,34 DE.

Tabela 17: Povecanje prihodkov po najugodnejsih metodah:

ZaraCunani Popravek prihodkov — metoda | Popravek prihodkov po
prihodki notranje primerljivih cen najugodne;jsi metodi
Artikel A 1.067,80 56,20 24,18
Artikel B 73,44 8,16 4,32
Artikel C 51,84 5,76 4,18
Artikel D 129,96 14,44 10,46
Artikel E 60,18 10,62 8,20
SKUPAJ 1.383,22 95,18 51,34

Vir: lastni vir

Tako lahko zaposleni, ki se v podjetju ukvarjajo s to problematiko, prihranijo podjetju kar
nekaj dobicka. Zaradi tega je pomembno, da pri ugotavljanju transfernih cen sodelujejo
racunovodja, prodajno-nabavna sluzba ter seveda poslovodja, ki najbolj pozna razmere na

trziS¢u, da se lahko opravijo primerjalne analize.
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9 SKLEP

Transferne ali prenosne cene so postale eden vecjih problemov pri letnem obra¢unu dobicka
oziroma pri sestavljanju davénega obracuna, predvsem pri multinacionalnih podjetjih, kajti v
razliénih drzavah velja razlicna davéna zakonodaja. Prenosne cene pa niso le problem
mednarodnih korporacij, ampak tudi slovenskih podjetij, ki so med seboj kapitalsko, lastnisko
ali upravljavsko povezana. Tako razlike v obdavcitvi dobi¢ka in v priznavanju davénih
olajsav vodijo do tega, da podjetja prenasajo svoje delovanje v drzave, kjer je efektivna
davéna obdavcitev najnizja, kajti v interesu podjetij je, da plac¢ajo ¢im manj davka. V interesu
drzav pa je, da poberejo ¢im ve¢ davka, zato seveda pospeSeno nadzorujejo podjetja pri
oblikovanju prenosnih cen in ugotavljajo njihovo ustreznost z davénega vidika. Problem pri
preverjanju oblikovanja prenosnih cen je, da davéne uprave v njih vidijo le orodje za
izogibanje davkom ter da navadno ne upoStevajo, da na oblikovanje prenosnih cen poleg
davéne stopnje vpliva Se ogromno drugih dejavnikov in da podjetja oblikujejo prenosne cene
zato, da sledijo postavljenim poslovnim ciljem podjetja. Cilji podjetij pa so ustvarjanje kar se

da velikega dobicka, ne pa izogibanje placila davkov.

Namen diplomske naloge je bil z raziskavo ugotoviti, kako razlicne metode za dolocanje
transfernih cen vplivajo na obdavcitev z davkom od dohodka pravnih oseb in predvsem
dokazati, da je treba za vsak poslovni dogodek posebej izbrati metodo za dolocanje
transfernih cen. V Pravilniku o transfernih cenah je doloceno, da je metoda primerljivih
prostih cen preferencna metoda, ki naj bi se uporabljala prednostno pred ostalimi metodami,
vsako podjetje pa se mora na osnovi simulacij in izrac¢unov za vsak poslovni dogodek posebe;j
odlociti, katero metodo ali kombinacijo metod za izracun transfernih cen bo uporabilo, saj je

od tega odvisna viSina obdavcitve.

V prvem delu diplomske naloge sem predstavila definicijo transfernih cen in zakonodajo, ki
opredeljuje to podrocje. V nadaljevanju sem podrobneje opredelila definicije povezanih oseb,
nato pa sem opisala vodila OECD in dejavnike, ki vplivajo na oblikovanje transfernih cen. V
Sestem poglavju sem podrobneje opredelila teoreti¢ne zahteve pri oblikovanju transfernih cen

po priznanih metodah.
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V sedmem poglavju sem naredila simulacijo izracunov nekaterih poslovnih dogodkov in

izracun transfernih cen po metodah, ki se v praksi najpogosteje uporabljajo.

S predstavljenimi izrauni je bilo torej dokazano, da metoda primerljivih trznih cen za
podjetje ni vedno najugodnejSa metoda izraCuna transferne cene, prav tako pa je razlika med
metodo notranje in zunanje primerljive cene. Pri vecini izraCunov v danem primeru je sicer
metoda zunanje primerljive cene najugodnejSa, pri nekaterih pa so druge metode s staliS¢a

podjetja ustreznejse.

Vendar pa je treba vse te izraCune in primernost oz. neprimernost uporabljenih metod

dokazati z ustrezno dokumentacijo.

Zaradi tega je zelo pomembno, da se izracuni in dokumentacija glede transfernih cen in
uporabe metod oblikujejo sproti ob nastanku poslovnih dogodkov, kajti pogoji, ob katerih so
transakcije nastale, se lahko v enem letu zelo spremenijo, pa tudi zagotavljanje dokumentacije

in preverjanje pogojev »za nazaj« je zelo tezko, vcasih celo nemogoce.

Vsako podjetje, ki se ukvarja s problematiko transfernih cen, bi moralo imeti pripravljen
sistem, s katerim bi lahko sproti zagotavljalo ustrezne kalkulacije, primerljive trzne cene,
evidence ipd. Prav tako je pomembno, da oblikovanju transfernih cen posvetimo izjemno
pozornost in dovolj ¢asa, saj lahko le tako zagotavljamo podjetjem optimalno obdavcitev,
daveni upravi pa zagotovilo, da so transferne cene oblikovane v skladu s trznimi naceli in z
zakonom. Zelo dobro je treba poznati metodologijo in zakonodajo, da lahko ucinkovito
izraCunavamo najprimernejSe transferne cene in jih tudi zagovarjamo ter dokazemo, zakaj

smo uporabili dolo¢eno metodo in ne katere druge.

S tem tudi skrajSamo morebiten davéni pregled, saj je zahtevana dokumentacija inSpektorju

takoj na voljo, izognemo pa se tudi dvomom in razli¢nim interpretacijam izracunov.
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